
KAT H Y’S HOL I DAY CR E AT ION S
ATHY PAUGH cherchait une
occasion de mettre ses talents

artistiques en valeur, et à profit. Elle
projetait d’établir une entreprise à
domicile, mais elle n’est pas entrée
dans le monde des entrepreneurs sans
préparation. En juin 1995, après une
année de recherche, de planification et
de formation, elle a lancé Kathy’s
Holiday Creations.

Elle a trouvé la motivation pour
cette entrep ri s e, sa pre m i è re, au cours
d’un séjour de sept semaines au cen-
t re de réadap t ation de la Nouve l l e -
É c o s s e, où elle a ap p ris à gérer la
douleur ch ronique pour des pro-
blèmes lombaires graves. « J’ai réa-
lisé que je voulais créer quelque
chose que je pouvais fa i re à mon pro-
p re ry t h m e, dit Kat hy. Je savais que je
p o u vais réussir dans cette entrep ri s e.
Et je savais que lorsqu’elle gra n d i ra i t ,
elle donnerait à d’autres l’occasion de
gagner de l’assura n c e. »

Située au sous-sol de la maison de
Kathy à Musquodoboit, en Nouvelle-
Écosse, Kathy’s Holiday Creations est
une entreprise de fabrication de pro-
duits canadiens de qualité : boucles
nouées à la main pour emballages
cadeaux et articles de décoration tels
que couronnes, guirlandes et boules de
Noël. Les boucles sont faites de ruban
imperméable ou de ruban de velours et
de tissu lamé métallique importé.

Dans le cadre de son étude de
m a rché ex h a u s t ive, K at hy s’est rendue 
à Boston, où elle a ap p ris à nouer des
rubans de manière pro fe s s i o n n e l l e. « Au
début, il me fallait nouer cinq cents
noeuds pour en obtenir un parfait, dit-
elle en riant. Heureusement, nous
sommes deve nus beaucoup plus pro d u c-
tifs depuis. » Par la suite, K at hy a suiv i
un cours en entrep re n e u ri at offe rt par la
Banque de développement du Canada.
L’ e n t rep rise devait être une ex p l o i t at i o n
de vente en gros mais, au bout de
quelques mois, Kathy vendait à un 
n o m b re croissant d’ach e t e u rs au détail.

Kathy travaille régulièrement avec
deux femmes qui sont également
atteintes d’incapacités physiques. Elle 
a même lancé un projet collectif visant 
à accro î t re la confiance d’autres per-
sonnes de sa collectivité. Aux fins de 
ce pro j e t , q u at o r ze personnes ont été
fo rmées pour aider à pro d u i re les

b o u cles. Ces personnes travaillaient
chez elles puis apportaient leurs
produits à Kathy pour inspection. Le
groupe a produit 3 500 boucles et
couronnes, 200 guirlandes et 200
boules de Noël, ce qui a aidé Kathy
à répondre à la demande de la 
saison des Fêtes.

Quand on lui a demandé d’offrir
quelques conseils aux personnes
songeant à lancer leur propre entre-
prise, Kathy a répondu ceci :
« Donnez-vous entièrement et gardez
une attitude positive, peu importe ce
qui arrive. Vous devez vaincre, et avoir
confiance dans ce que vous faites.
Gardez à l’esprit que vos buts sont
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réalisables : croyez en vous-mêmes.
J’ai été très chanceuse... mon mari et
mes enfants ont été merveilleux, et la
Blue Water Business Development
Corporation et l’Agence de renouveau
économique de la Nouvelle-Écosse ont
fourni du financement, des conseils et
un grand soutien moral. »

Note de la rédaction :
La dégra d ation de la colonne

ve rt é b rale de Kat hy a entraîné récem -
ment des atteintes nerveuses et l i m i t é
sa capacité motri c e. Elle doit donc
ve n d re l’entrep ri s e. Abandonner lui
b rise le coeur mais elle est sat i s fa i t e
qu’elle a fait tout ce qu’elle pouva i t .
Son plan  prévoyait un reve nu de 
50 000 $ pour 1997.

K at hy part age ra sa pro p re ex p e r -
tise en enseignant au nouveau pro -
p ri é t a i re comment fab riquer les
b o u cl e s , c o n t o u rner les fo rm a l i t é s
a d m i n i s t rat ives et  pours u iv re la 
réussite amorc é e.
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Elle projetait d’établir une entreprise à domicile, mais elle n’est pas entrée 

dans le monde des entrepreneurs sans préparation


