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LOBODAN DAVIDOVICH vit
maintenant à des milliers de kilo-

mètres de la Bosnie dont il est origi-
naire. Par certains côtés, la campagne
paisible de l’Île-du-Prince-Édouard lui
rappelle son pays natal. Né à Sarajevo,
Slobodan a été témoin de nombreuses
difficultés socio-politiques et écono-
miques qui ont modelé ses rêves et
renforcé sa détermination à réussir.

La chute du régime commu n i s t e
dans l’ancienne Yo u go s l avie a intro-
duit une nouvelle conjoncture qui a
p e rmis à Slobodan de réaliser enfin le
vieux rêve de devenir entrep re n e u r,
ce qui était interdit sous le régi m e
c o m mu n i s t e. Après plusieurs années
d’études pour obtenir son baccalau-
r é at et sa maîtrise en sciences (génie
m é c a n i q u e ) , il travailla comme
ingénieur de pro d u c t i o n , d i recteur du
s e rvice d’entretien et conseiller tech-
nique pour de grosses entrep ri s e s
i n d u s t rielles. Il a ainsi pu acquéri r
une vaste ex p é rience qui lui a serv i
l o rsqu’il est deve nu entrep re n e u r.

Son entreprise en Bosnie fabriquait
des portes, volets et grilles de sécurité
de haute qualité. Représentant un
excellent investissement contre le vol,
ces produits étaient très en demande
dans toute l’Europe et son entreprise 
a donc grandi jusqu’à compter 30
employés. Jusqu’au jour où la guerre
civile a éclaté en 1992.

Avec sa fe m m e, Slobodan s’enfuit 
à Belgrade et demanda re f u ge auprès
de l’Ambassade du Canada. Voya n t
que ses connaissances en anglais et
son ex p é rience d’entrep reneur pour-
raient lui être utiles, I m m i grat i o n
Canada organisa le déménagement 
de la famille à Charl o t t e t own et en
moins de trois semaines, S l o b o d a n
obtenait son premier emploi.

En septembre 1995, il était prêt à
recommencer à zéro et fonda Security
Rollo Ltd., une entreprise similaire à
sa première compagnie, qui produit

des dispositifs de sécurité en alumini-
um. Ces dispositifs sont munis d’un
moteur interne et sont contrôlés par
une télécommande ou une minuterie.
Ils comportent une garantie de cinq
ans, le maximum dans l’industrie.

« Le rôle d’un dispositif de sécuri t é
est de dissuader les cri m i n e l s , ex p l i q u e -
t-il. Pour un cambrioleur pro fe s s i o n n e l ,
il suffit de quelques secondes pour cas-

ser un ve rro u , mais il lui fa u d rait un bé-
lier pour passer à trave rs nos produits. »

Le plus gros obstacle auquel a été
c o n f ronté Slobodan a été de tro u ver du
financement pour l’entrep ri s e. « Il fa u t
s ’ a rra n ger pour avoir assez d’arge n t
pour soutenir son entrep ri s e, de manière
à ne pas avoir à sacri fier la qualité du
p roduit. J’ai fini par tro u ver un inve s t i s-
seur en A l l e m agne et j’ai reçu de l’aide
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de Enterp rise PEI et de l’APECA. »
Si la tranquillité et la haute

m o ralité dont jouit l’Île-du-Pri n c e -
É d o u a rd peuvent para î t re entrer en
c o n t radiction avec la fab ri c ation de
systèmes de haute sécuri t é , l ’ e m-
placement est idéal pour Slobodan,
qui part en tournée dans les gra n d s
c e n t res urbains comme To ro n t o ,
M o n t r é a l , Boston et New Yo rk , où il

y a un marché pour ses pro d u i t s , t o u t
en pro fitant des ava n t ages qu’off re la
vie dans l’Île-du-Pri n c e - É d o u a rd.

Slobodan veut devenir le pre m i e r
fab ricant de ces produits en A m é ri q u e
du Nord et il compte établir une équipe
de vente à To ronto. Selon lui, « le sec-
teur de la fab ri c ation est peut-être le plus
d i ffi c i l e, mais c’en est un qui a les meil-
l e u res chances de durer longtemps. »
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« Il faut s’assurer d’avoir assez d’argent pour soutenir son entrep ri s e,

a fin de ne pas sacri fier la qualité du produit. »


