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avaient d§jatravaillé ensemble
sur plusieurs projets avant de décider
de devenir partenaires dans une entre-
prise. Chacun appréciait les compé-
tences de |’ autre et connaissait ses
habitudes de travail.

Leur premiére préoccupation fut
de choisir le type d' entreprise. IIs ont
d'abord créé en 1983 I’ entreprise de
consultation Progressive Planning
Ltd., qui emploie entre 7 et 22 per-
sonnes et offre des services de for-
mation pédagogique, de recherches
sociades et de consultation aux entre-
prises. Cette compagnie a permis a
Bob et Marg de tirer d’importantes
lecons sur la gestion d’une entreprise
et le role de I’ entrepreneur, lecons qui
leur ont beaucoup servi lorsqu’ils ont
fondé EZ4U Display Systems au
début de ' année 1989.

EZ4U est I'un des quelques fabri-
cants de matériel d’ exposition pour
foires professionnelles au Nouveau-
Brunswick. Cette entreprise fabrique,
loue et vend des produits canadiens
de haute qualité pour les expositions
et offre des services spécialisés de
gestion d’ exposition, ainsi que de
montage, de démontage, de transport
et d'entreposage du matériel d'expo-
sition. La compagnie emploie de trois
asix personnes selon les contrats.

« La nécessité est mere d’indus-
trie, plaisante Bob (qui est al’heure
actuelle Chef de la Premiéere Nation
de Kingsclear) en racontant comment
ils ont tous les deux décidé de devenir
entrepreneurs. Nous étions tous les
deux au chémage et nous avions
besoin de faire quelque chose. Dés
que I’ occasion s’ est présentée, nous
n’avons pas hésité. »

EZA4U s est avérée étre un gjout
intéressant et peu colteux aleur pre-
miére compagnie. Les codts de démar-
rage se sont montés environ a 160 000

dollars pour couvrir I’ achat des
machines, des matieres premiéres et la
formation. Bob & Marg réussirent a
négocier pour représenter un fournisseur
de !’ Ontario. Cette compagnie leur a
aing fourni laformation nécessaire pen-
dant qu'ils effectuaient leurs recherches
et préparaient leurs plans de marketing
€t leurs dratégies de promotion.

Les deux partenaires s apercurent

cherchent sans arrét a établir de nou-
veaux contacts. |Is sont toutefois per-
suadés d’avoir un produit de qualité a
un prix parmi les plus abordables sur
le marché.

Comme I’ explique Bob, ce qui leur
plait a tous deux dans le fait d' ére
entrepreneur, ¢ est de savoir que leur
travail assidu donnera des résultats. 11
faut travailler dur, ére dévoué et confi-

I1s sont toutefois persuadés d’avoir un produit de qualité a
un prix parmi les plus abordables sur le marché.

dés le début que le travail avait tendance
aétre saisonnier. « Chaque annég, il y a
un nombre déterminé de foires profes-
sionnelles, explique Marg, surtout ici ou
le marché est assez petit. » Is essaient
de compenser en cherchant de nouveaux
marchés et de nouveaux distributeurs
dans I Tle-du-Prince-Edouard, en
Nouvelle-Ecosse et au Québec.

Les deux partenaires surveillent
constamment |’ évolution du marché et

ant, et il faut pouvoir compter sur de

bons employés, une bonne planification

et des capitaux. « Pensez atout avant

de vous lancer, conseille Marg. Etudiez
bien votre produit, votre marché et vos

concurrents... et assurez-vous d’ avoir
une bonne ligne de crédit! »

Bob et Marg ont regu un soutien
de I’ APECA, d' Industrie Canada et
du Conseil canadien pour le com-
merce autochtone.
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