
EZ4U DISPLAY SYSTEMS
OB AT W I N et MARG BOER
avaient déjà travaillé ensembl e

sur plusieurs projets avant de décider
de devenir part e n a i res dans une entre-
p ri s e. Chacun appréciait les compé-
tences de l’autre et connaissait ses
h abitudes de trava i l .

Leur pre m i è re préoccupation fut
de choisir le type d’entrep ri s e. Ils ont
d ’ ab o rd créé en 1983 l’entrep rise de
c o n s u l t ation Progre s s ive Planning
L t d. , qui emploie entre 7 et 22 per-
sonnes et off re des services de fo r-
m ation pédagogi q u e, de re ch e rch e s
sociales et de consultation aux entre-
p rises. Cette compagnie a permis à
Bob et Marg de tirer d’import a n t e s
leçons sur la gestion d’une entrep ri s e
et le rôle de l’entrep re n e u r, leçons qui
leur ont beaucoup servi lorsqu’ils ont
fondé EZ4U Display Systems au
d é but de l’année 1989.

EZ4U est l’un des quelques fab ri-
cants de mat é riel d’exposition pour
fo i res pro fessionnelles au Nouve a u -
B ru n sw i ck. Cette entrep rise fab ri q u e,
loue et vend des produits canadiens
de haute qualité pour les ex p o s i t i o n s
et off re des services spécialisés de
gestion d’ex p o s i t i o n , ainsi que de
m o n t age, de démontage, de tra n s p o rt
et d’entrep o s age du mat é riel d’ex p o-
sition. La compagnie emploie de tro i s
à six personnes selon les contrat s .

« La nécessité est mère d’indus-
t ri e, plaisante Bob (qui est à l’heure
actuelle Chef de la Pre m i è re Nat i o n
de Kingscl e a r ) en racontant comment
ils ont tous les deux décidé de deve n i r
e n t rep re n e u rs. Nous étions tous les
deux au ch ô m age et nous av i o n s
besoin de fa i re quelque ch o s e. Dès
que l’occasion s’est présentée, n o u s
n ’ avons pas hésité. »

EZ4U s’est avérée être un ajout
i n t é ressant et peu coûteux à leur pre-
m i è re compag n i e. Les coûts de démar-
rage se sont montés env i ron à 160 0 0 0

d o l l a rs pour couvrir l’ach at des
m a ch i n e s , des mat i è res pre m i è res et la
fo rm ation. Bob et Marg réussirent à
n é gocier pour représenter un fo u rn i s s e u r
de l’Ontario. Cette compagnie leur a
ainsi fo u rni la fo rm ation nécessaire pen-
dant qu’ils effectuaient leurs re ch e rch e s
et préparaient leurs plans de marke t i n g
et leurs strat é gies de pro m o t i o n .

Les deux part e n a i res s’ap e r ç u re n t

dès le début que le travail avait tendance
à être saisonnier. « Chaque année, il y a
un nombre déterminé de fo i res pro fe s-
s i o n n e l l e s , explique Marg, s u rtout ici où
le marché est assez petit. » Ils essaient
de compenser en ch e rchant de nouve a u x
m a rchés et de nouveaux distri bu t e u rs
dans l’Île-du-Pri n c e - É d o u a rd, e n
N o u velle-Écosse et au Québec.

Les deux partenaires surveillent 
constamment l’évolution du marché et
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cherchent sans arrêt à établir de nou-
veaux contacts. Ils sont toutefois per-
suadés d’avoir un produit de qualité à 
un prix parmi les plus abordables sur 
le marché.

Comme l’explique Bob, ce qui leur
plaît à tous deux dans le fait d’être
e n t rep re n e u r, c’est de savoir que leur
t ravail assidu donnera des résultats. Il
faut travailler dur, ê t re dévoué et confi-

a n t , et il faut pouvoir compter sur de
bons employ é s , une bonne planifi c at i o n
et des capitaux. « Pensez à tout ava n t
de vous lancer, conseille Marg. Étudiez
bien vo t re pro d u i t , vo t re marché et vo s
c o n c u rrents... et assure z - vous d’avo i r
une bonne ligne de crédit! »

Bob et Marg ont reçu un soutien 
de l’APECA, d ’ I n d u s t rie Canada et 
du Conseil canadien pour le com-
merce autochtone.
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Ils sont toutefois persuadés d’avoir un produit de qualité à 

un prix parmi les plus abordables sur le marché.


