Points saillants

. L’ excédent du commer ce des mar chandises
" est demeuré élevéen mars, a 3,9 milliards de
dollars, une hausse de 0,4 milliard de dollars
sur le mois précédent. L’ excédent avec les
Etats-Unisa augmentéde 0,9 milliard de
dollarspour atteindre 6,7 milliards.

L es expor tations de mar chandises ont

, - augmenté de 4,5 p. 100 en mars, pour
atteindre 33,5 milliardsde dollars, gréacea
une hausse des exportations aux Etats-Unis.
Ce paysregoit plusde 86 p. 100 des
exportations du Canada.

. Lesimportations de mar chandises étaient
2 aussi en hausse, mais moins que les
exportations.

_ En depit d’une augmentation significative

Principaux indicateurs mensuels
du commer ce
(Mars 2000)

Variation en % par rapport

Millions i - -
de $ au mois al'année

e précédent |précédente
Exportations 33528 45 16,3
- Exportations aux E.-U. 28 817 55 16,0
Importations 29 639 3,7 12,5
- Importations des E.-U. 22112 2,7 9,3
Solde commercial* 3889 3500 2479
- Solde avec les E.-U.* 6 705 5787 4601
Prix des prod. de base** 108,5 0,5 27,0
Dollar canadien (¢US)* 69,0 69,0 66,3
Prix des exportations** 119,1 -0,1 3,5

Prix des importations**

Rapport spécial du mois:
Profil des exportateurs canadiens
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L’excédent commercial demeure
eevé

* L’excédent commercial de 3,9 milliards de
dollars enregistré en mars est le quatriéme
plus important des quatre derniéres années.

« Lapoussée des exportations vers les Etats-
Unis et les autres pays de I’ OCDE (autres
guel’U.E. et le Japon) et la hausse des prix
des produits de base ont largement contribué
al augmentation de |’ excédent commercial.

» L’impact de ces deux facteurs cléssur le
solde commercia a été atténué en partie
par |’ augmentation des importations en
provenance de tous les autres pays, en
particulier de’ Union européenne.
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Six des dix secteurs d’ Equipe Canada ont enregistr & une croissance des
exportations dans les deux chiffres

« Lesexportations de TIC dominent toujours laliste des succés d’ Equipe Canada sur |e plan des
exportations. Ellesont progressé de plus de 31 p. 100 au premier trimestre de 2000 par rapport a
I” année précédente.

 Certains autres secteurs ont aussi enregistré une croissance des exportations dans les deux chiffres
au cours du trimestre : matériel éectrique (22,9 %), aérospatiale et défense (19,8 %), TFP (18,1 %),
matériaux de construction (17,6 %) et produits en plastique (17,2 %).

 Au premier trimestre, la croissance des exportations de trois secteurs d’ Equipe Canada—
I’ agroalimentaire, les produits environnementaux et I’ automobile — a été relativement faible. Les
hausses variaient entre 4 et 7 p. 100 par rapport au premier trimestre de 1999.

 Lesexportations de produits liés & la santé sont demeurées a peu pres constantes depuis le début de
I"année — elles n’ ont augmenté que de 0,6 p. 100 par rapport au premier trimestre de |’ an dernier.

Commer ce des mar chandises
(Secteur s d’ Equipe Canada)
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Importations Solde
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L e secteur del’exbortation au Nombre d’exportateurs selon la

Canada est dominé par un grand valeur des exportations, 1997

nombr e de petits exportateurs...
30 000 $-
99 999 $

e En1997,il y avait plus de 30 000 établissements
exportateurs au Canada. Pres de 21 000
établissements (68 %) exportaient annuellement

pour une valeur de moins d’un million de dollars. 100 000 $-

» Parailleurs, il y avait un peu plus d un millier 999999 %

d’ établissements dont les exportations dépassaient
25 millions de dollars par année, soit 4,3 p. 100 de
I’ ensembl e des établissements exportateurs.

25000 000 $ +

5000 000 $ -

24999 999 $
» Cependant, les gros exportateurs représentent un
pourcentage plus élevé de |’ ensemble des )
exportateurs qu’ en 1993. }1 %%% %%% %

» Ainsi, les établissements exportant 5 millions
de dollars ou plus en 1997 représentaient
14 p. 100 de tous les exportateurs, alors que
laproportion n’était que 11 p. 100 en 1993.

L es établissements exportant moins de i
100000 ont vu leur proportionbasser de @'t d€s exportations totales selon

sibarzefadetie e nlEinene]s alees la valeur des exportations, 1997
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Lamajoritédesexportateurs
canadiens sont concentrés sur
le marché américain

En 1997, 60 p. 100 des exportateurs
canadiens (18 000 établissements)

n’ exportaient que sur le marché
ameéricain, contre 66,2 p. 100 en 1993.

Mais 14,2 p. 100 (4 000 établissements)
exportaient uniquement vers des marchés
autres que les Etats-Unis. Les 8 000
établissements (25,8 p. 100) exportaient
alafois sur le marché américain et sur

d’ autres marchés en 1997.

L esliens commerciaux du
Canada avec touteslesrégions

1997

E.-U. seulement

Non E.-U.
seulement

Répartition des exportateurs

selon la destination

E.-U. seulement

1993

E.-U. et
autres

Non E.-U.  archés

seulement

E.-U. et
autres marchés

Répartition des exportateurs

canadiens présents sur chacun des

Ouest

1997 : 50,5 %
1993: 455%

marchés régionaux des E.-U.

Cote est
Centre

industriel 1997 : 712%‘
1997 : 59,6%‘ 1993 : 70, 1%
1993: 56,4 %

Midwest

1997 : 53,9 %‘
1993: 482 %

Sud-est

1997 : 50,8 %‘
1993: 45,3 %
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Taille moyenne des exportateurs
du secteur manufacturier, 1997

Aliments :l
Boissons et tabac :l
. , ) Produit tchoue [ |
L a taille moyenne des établissements eroduite en piastiave []
exportateurs canadiensvarie CUTGI O COEED |
. q . 2 Snn Textiles primaires
sensiblement d’uneindustrieal’autre... Produits du textile []
Vétement |:|
« Lataille moyenne des établissements oubles ot accece s j:
manufacturiers qui exportent est plus Papier et produits connexes [ ]
grande dans les industries de ressources et Imprimerie, édition et autres ]
du matériel de transport, ou les économies Métaux primaires ]
d’ échelle sont habituellement plus Prod. métall. usinés %‘
. Machines
el s Matériel de transport |
. ) L. Produits électr. et électron.
» Dans |eS |ndU$r|eSdU matenel de Prod. minéraux non métall. :|
transport, des métaux primaires, des Pprod. du pétrole raff. et du charbon
produits du pétrole raffiné et du Produits chimiques [ ___]
charbon, et du pap|er et des pFOdUitS Autres prod. manufacturés |:|
connexes, lavaeur moyenne des 0 20 40 60 80
exportations est relativement élevée, Millions de $ par exportateur
soit plus de 35 millions de dollars par
exportateur annuellement. Variation en pourcentage de la taille moyenne des

exportateurs du secteur manufacturier, 1993-1997

. Aliments [ ]
ma|se”eest en hausse danS Boissons ettabac [ |




Il y aunefortecorréation entre
larépartition inter provinciale
des exportateurset celledela
valeur des exportations

A titre d exemple, I’ Ontario abrite
47 p. 100 des exportateurs et est a
I’ origine de 51 p. 100 des exportations
canadiennes.

L a taille moyenne des

expor tateur s augmente dans
toutes les provinces sauf en
Colombie-Britannique

» C'est danslesPrairies que lavaleur
moyenne des exportations par
exportateur est laplus élevée : plus de
13 millions de dollars annuellement.

Répartition interprovinciale des
exportateurs, nombre et valeur, 1997

Milliers Milliards $

16 Nombre Valeur des 160

14 d’exportateurs exportations 140

12 (éch.deg.) (éch.dedr.) 190

10 N 4 100
8 80
6 60
2 20
0 0

Atlantique Québec Ontario Prairies C.-B.

Taille moyenne des exportateurs
par province

Millions de $ par exportateur
14

12
10 1993

1997

Nota : Les données présentées dans ce rapport spécial proviennent du Registre des exportateurs, publié le 22 mars 2000 par
Statistique Canada. L’ unité de base pour un exportateur est I’ établissement plutét que I’ entreprise ou la société.
Habituellement, I’ établissement est une usine, un entrepot ou une mine. Les ré-exportations, |es transactions spéciales
(HS chapitre 99) et |es établissements exportant moins de 30 000 dollars annuellement ont été exclus.




