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PREFACE

Versle milieu des années 80, aors que la production et les marchés prenaient une orientation et une
envergure de plus en plus internationales, le Canada risquait d’ étre relégué a la périphérie de |’ économie
mondiae. Notre pays ne possédait pas |les € éments requis pour éendre sa participation aux marchés
étrangers et nous risquions de perdre nos propres marchés. En outre, avec plus des deux tiers de nos
exportations prenant la destination des Etats-Unis, et cette part allant en s accroissant, nous étions
fortement exposés aux sentiments protectionnistes montants dans ce pays. Essentiellement, notre prospérité
passée nous avait rendus insouciants devant la situation précaire dans laguelle nous nous trouvions en tant
gue nation commercante.

C’est dans un tel contexte que le gouvernement a pris les mesures nécessaires pour relancer et
renforcer |’ économie canadienne plutdt que de résister aux forces du changement qui se manifestaient dans
le monde. L’ approche du gouvernement a consisté afaire du secteur prive I’éément moteur de ce
renouveau économique. Des politiques ont été mises en place pour encourager et récompenser |’ esprit
d entreprise et faciliter I’ adaptation au nouvel ordre économique.

Comme nation commergante, un objectif évident était de mettre de |’ ordre dans nos relations
commerciales avec les Etats-Unis. 11 fut convenu qu’ un accord de libre-échange était nécessaire pour faire
échec aux tendances protectionnistes qui se manifestaient aux Etats-Unis et accroitre la sécurité d’ accés du
Canada au marché américain tout en améliorant la prévisibilité de nos relations commerciaes avec notre
voisin du Sud.

L’ Accord de libre-échange Canada-Etats-Unis (ALE) est ainsi entré en vigueur en 1989. Cing ans
plustard, soit en 1994, I’ Accord de libre-échange nord-américain (ALENA) était conclu; essentiellement, il
étendait les dispositions de I’ AL E au marché en croissance rapide du Mexique.

Ces accords de libre-échange devaient accroitre la prospérité du Canada en améiorant I’ efficience
et la productivité des entreprises canadiennes. On estime que de telles ententes sont mutuellement
bénéfiques aux économies des parties en cause et qu’ elles sont particulierement profitables aux économies
de taille relativement modeste comme celle du Canada. Dans un premier temps, ils exposent ala
concurrence international e les entreprises nationales jusque-1a protégées. Puis, ils récompensent les sociétés
innovatrices et productives en leur permettant d’ avoir accés a des marchés de plus grande taille. En retour,
ces effets accroissent les flux commerciaux entre les pays participants et améliorent I’ efficience générde
des économies signataires. L’ ALE et I’ ALENA ne font pas exception a cette régle et ces deux accords ont
été signés dans |’ espoir de concrétiser ces avantages pour |’ économie canadienne apres une période
d gjustement initiale. Néanmoins, des préoccupations légitimes se sont manifestées au sujet des fermetures
possibles d’ entreprises et des pertes d emplois au Canada.

Plus de dix années se sont écoul ées depuis I’ entrée en vigueur de I’ ALE — un délai suffisant pour
nous permettre d’ évaluer avec une certitude raisonnable les conséquences de I’ Accord pour I’ économie
canadienne. Dans ce contexte, la Direction de I’ analyse de |a politique macro-économique ainvité un
groupe de spécialistes a faire un examen de I’ économie canadienne alalumiére de I’ ALE. Les six éudes
qui découlent de cet exercice sont en voie de publication sous le theme général Perspectives sur le libre-
échange nord-américain. Les auteurs de ces études abordent une vaste gamme de questions alant de
I"impact de I’ ALE sur les flux commerciaux interprovinciaux a ses conséguences sur la performance de
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I’ économie canadienne au chapitre de la productivité. En outre, la viabilité du secteur manufacturier
canadien y est évaluée, de méme que larelation entre les sorties d’ investissement éranger direct et les flux
commerciaux. Ces études traitent également des conséguences du commerce pour |’ évolution de la structure
industrielle du Canada et la composition des compétences, paralléement a une évaluation des profils de
migration entre le Canada et les Etats-Unis.

L’ étude de John Helliwell, Frank Lee et Hans Messinger évaue I'impact de I’ ALE sur le commerce
interprovincial. Plus précisément, les auteurs examinent la possibilité que I’ ALE puisse avoir engendré plus
d’ échanges commerciaux entre le Canada et les Etats-Unis, en détournant une partie des échanges
interprovinciaux. Les auteurs utilisent deux types de données pour scruter cette question. Premiérement, ils
éaborent un modée de gravité afin d’ expliquer les flux commerciaux interprovinciaux et provinces-Etats.
Ensuite, ils analysent de nouvelles données au niveau de I’ industrie afin d’ estimer la mesure dans laquelle
les changements tarifaires apportés au Canada et aux Etats-Unis contribuent & expliquer les différences
observées entre les secteurs dans la croissance du commerce interprovincial.

Au niveau agrégé, leurs résultats montrent que I’ ALE a accru les échanges Nord-Sud par rapport
aux échanges Est-Ouest. Apres avoir neutralisé de fagon appropriée I’ influence de divers facteurs, le
modele de gravité révéle qu’en 1996, le commerce interprovincial aurait éé 13 p. 100 plus élevé s la
structure des échanges de 1988 avait encore prévalu. Cependant, I’ ALE a accru les échanges
interprovinciaux dans une proportion de 15 p. 100 gréce al’impact positif qu'il a eu sur la croissance
économique des provinces. Aing, entre 1988 et 1996, |es échanges interprovinciaux ont augmenté de
15 p. 100.

Les résultats désagrégés laissent penser que laréduction des tarifs canadiens alafaveur del’ ALE
a suscité une augmentation des importations en provenance des Etats-Unis et une diminution des échanges
interprovinciaux. Par ailleurs, les réductions tarifaires aux Etats-Unis ont fait augmenter les exportations
vers les Etats-Unis et les échanges interprovinciaux. Les auteurs calculent que, dans |’ ensemble, les
réductions tarifaires associées al’ ALE ont entrainé une diminution du commerce interprovincia
d approximativement 7 p. 100, ce qui n’est qu’environ lamoitié de laréduction caculée al’aide des
données agrégées.
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Dans ce document, les auteurs utilisent deux genres de données pour évaluer I'impact de I’ ALE sur le
commerce interprovincia. Premiérement, ils emploient un modéle de gravité pour expliquer les échanges de
marchandises interprovinciaux et provinces-Etats entre 1988 et 1996. L es résultats montrent clairement que
I’ ALE a stimulé le commerce provinces-Etats par rapport au commerce interprovincial. Cependant, méme
apres rgjustement pour tenir compte de I’ ALE, I'intensité du commerce interprovincial demeure douze fois
plus élevée que celle des échanges entre provinces et Etats, ce qui représente une diminution par rapport au
ratio de 18 & 20 fois observé avant |’ entrée en vigueur de I’ ALE. Le méme modéle a été utilisé pour prédire
le niveau qu’ aurait atteint le commerce interprovincial s la structure commerciale était demeurée la méme
gu’en 1988, mais en tenant compte de la croissance économique dans les deux pays. Apres rajustement
pour tenir compte de I’ effet de la croissance économique et de la part croissante des services dansle PIB, le
modele a permis d’ établir que les échanges interprovinciaux, en 1996, auraient été 13 p. 100 plus éleveés.
Cette diminution de 13 p. 100 du commerce interprovincial est une estimation des effetsde I’ ALE sur les
échanges entre provinces, éant donné qu’ elle s est produite au moment méme ou I’ ALE éait misen
application.

Les auteurs ont ensuite utilisé des données désagrégées récemment produites par Statistique
Canada pour estimer la mesure dans laguelle les changements tarifaires au Canada et aux Etats-Unis
peuvent expliquer les différences entre industries dans la croissance des échanges interprovinciaux et
internationaux. Les résultats montrent que les réductions tarifaires au Canada attribuables al’ ALE ont
entrainé une augmentation des importations en provenance des Etats-Unis et une réduction du commerce
interprovincial, tandis que les réductions tarifaires aux Etats-Unis ont engendré une augmentation des
exportations vers les Etats-Unis et une augmentation du commerce interprovincial. Pour les 47 catégories
de biens étudiées, la réduction nette du commerce interprovincial lieeal’ ALE a é&é estimée a7 p. 100, soit
environ lamoitié de la baisse totale calculée antérieurement a I’ aide de données agrégées.

Enfin, les auteurs comparent les changements postérieurs al’ ALE dans les échanges commerciaux
entre le Canada et les Etats-Unis, secteur par secteur, a ceux prédits par le modée o équilibre général pour
évaluer les effets qu'a pu avoir I’ ALE alafin des années 80. Le profil industriel d’ augmentation des
échanges montre une corrélation avec les tendances prédites, mais les hausses sont beaucoup plus
importantes que prévu, méme apres avoir neutralisé I’ effet de la croissance économique générae.






1. INTRODUCTION

Dix années se sont écoulées depuis la signature de I’ Accord de libre-échange Canada-Etats-Unis(ALE)™.
Cet accord a éé suivi de I’ Accord de libre-échange nord-américain (ALENA), qui est entré en vigueur le 1%
janvier 1994. Ces deux accords commerciaux devaient rendre I’ économie canadienne plus compétitive
gréce a une concurrence accrue et al’ accés a un marché d’ exportation plus éendu. Le Canadan’est pas le
seul pays aavoir conclu des accords commerciaux préférentiels (ACP). La France, I’ Allemagne de I’ Ouest,
I’Italie et le Benelux ont établi la Communauté européenne (CE) en 1957. Un objectif de la CE éait de
créer un marché commun en Europe, une tache qui n’a éé complétée qu’en 1993. Entre 1957 et 1993, on a
assisté aune série d'initiatives, par exemple laformation de I’ Association européenne de libre-échange
(AELE) en 1960, qui visait afaciliter et arenforcer les liens économiques en Europe?. |l y aaussi d autres
blocs commerciaux régionaux, tels que MERCOSUR (« Mercado Comun del Sur » ou « Marché commun
du Sud ») créé par |’ Argentine, le Brésil, le Paraguay et I’ Uruguay et entré en vigueur le 29 novembre
1991. Comme dans le cas des autres ACP, un objectif de ce bloc commercial régiona est de faciliter les
mouvements de marchandises, de services et de facteurs de production dans la région.

Mise a part toute considération politique, un objectif commun atous les ACP est d’ accroitre le
bien-étre économique des pays participants. Par consequent, il est naturel de se demander si I’ALE ou
I’ALENA g, defait, profité au Canada. Les indicateurs économiques agrégés semblent montrer que
I’ économie américaine a été |a principale bénéficiaire de ces accords. L’ économie des Etats-Unis a connu
une meilleure performance que celle du Canada en dépit des améliorations observées dans les indicateurs
« macro »-économiques fondamentaux au Canada méme aprés |’ entrée en vigueur de I’ ALE en 1988. Aingi,
I’ écart de productivité entre le Canada et les Etats-Unis a continué de se creuser dans toutes les grandes
industries manufacturiéres depuis 1985. Un écart est également apparu entre le Canada et les Etats-Unis
dans les statistiques du chdmage au début des années 80 et il a persisté jusqu’a ce jour pour atteindre plus
de 4 points de pourcentage. La part du stock mondia d’ investissement étranger direct (IED) entrant
détenue par le Canada a diminué d’ environ 50 p. 100 au cours de la période 1985-1996. On s inquiete
auss du fait que des travailleurs canadiens qualifiés puissent migrer aux Etats-Unis, attirés par des impots
moins élevés, des salaires supérieurs et un climat plus doux. Mais ces indicateurs économiques ne peuvent,
aeux seuls, permettre d’ évaluer I'impact de I’ ALE sur I’ économie canadienne parce que le Canada a d(
faire face a divers problémes au cours de la méme période. La récession du début des années 90 qui a sévi
au Canada et aux Etats-Unis, S gjoutant a|’ entrée en vigueur de la TPS et &I’ adoption d’ une politique
monétaire rigoureuse, N’ alaissé que peu de chance al’ économie de prendre de I’ expansion au début de la
décennie. Une autre raison qui pourrait expliquer I'impact en apparence modeste de I’ ALE est que les
économies américaines et canadiennes étaient passablement intégrées en raison des rondes antérieures du
GATT et du Pacte de I’ automobile de 1965 (Holland, 1994). A tout événement, il est risqué de tenter de
passer un jugement sur les effets véritables de I’ ALE en se fondant uniquement sur les indicateurs
économiques agréges. Selon Wonnacott (1994), larécession de 1990-1991 aurait pu étre pire n'eit &é
I"'impact de I’ ALE. De fait, un des secteurs les plus performants de I’ économie canadienne depuis I’ entrée
en vigueur de I’ ALE est celui des exportations. Ainsi, les exportations canadiennes aux Etats-Unis se sont
accrues pour atteindre 79 p. 100 des exportations totales en 1996 (281 milliards de dollars), alors qu' elles
ne représentaient que 73 p. 100 (144 milliards de dollars) en 1988. De méme, la part des importations
canadiennes en provenance des Etats-Unis est passée de 69 p. 100 en 1988 & 76 p. 100 en 1996. Une éude
de Statistique Canada (1993) a montré que les échanges commerciaux entre le Canada et les Etats-Unis
avaient augmenté dans les industries qui avaient été les plus libéralisées dans le cadre de I’ ALE.



2 Introduction

Depuis |’ entrée en vigueur de I’ ALE, les liens commerciaux interprovinciaux semblent s étre
affaiblis, comme en témoigne la diminution relative du commerce interprovincial. Comme il ressort du
prochain chapitre et du tableau 1, les échanges de marchandises entre les provinces ont augmenté, entre
1988 et 1996, a un taux annuel inférieur de 2 p. 100 au niveau auquel on aurait pu s attendre en fonction
de la croissance du PIB provincia au cours de cette période. L’ écart inexpliqué tombe a 1 p. 100 par année
s I’on tient compte de la part accrue des services dans le PIB, mais il nécessite néanmoins une explication.
Une raison possible est que I’ ALE pourrait avoir engendré plus d' échanges entre le Canada et |es Etats-
Unis en détournant des échanges interprovinciaux. Si celaest vrai, et s I’ effet de détournement de
commerce est plus important que I’ effet de création de commerce, cela pourrait avoir une influence
profonde sur les jugements que I’ on peut passer sur les avantages économiques nets de I’ ALE. Le principal
objectif de la présente éude est d’ examiner la mesure dans laquelle |” augmentation des échanges entre le
Canada et les Etats-Unis suscitée par I' ALE est liée aux changements observés dans le commerce
interprovincial. Autrement dit, dans quelle mesure I’ augmentations des échanges de marchandises entre le
Canada et les Etats-Unis aprés |’ entrée en vigueur de I’ ALE est-€lle attribuable & cet accord? Les échanges
accrus entre le Canada et |es Etats-Unis ont-ils suscité une augmentation du commerce interprovincial ouy
at-il eu détournement d échanges interprovinciaux au profit des Etats-Unis? Peut-on au contraire affirmer
que I’ augmentation du commerce Nord-Sud suscitée par I’ ALE n'a pas eu d' effet notable sur le commerce
interprovincial ?

L’ étude débute par une revue de certains travaux antérieurs consacrés aux effets des blocs
commerciaux sur le volume des échanges. Le chapitre 3 renferme des données agrégées sur les liens entre
les mouvements commerciaux interprovinciaux et provinces-Etats postérieurs al’ ALE. Le chapitre 4
présente et analyse de nouvelles données au niveau de I’industrie qui visent & déterminer s les changements
observés dans la composition des échanges aprés I’ entrée en vigueur de I’ ALE appuient I hypothése d’ une
création d échanges interprovinciaux, d’' un détournement d’ échanges interprovinciaux, ou encore ni I’ une ni
I’autre. Enfin, le chapitre 5 résume les deux ensembles de constatations et définit certains objectifs pour la
recherche future. Si les premiers résultats que |’ on peut tirer des données au niveau de I’ industrie sont
intéressants, ils indiquent également que pour en arriver a une explication compléte des liens entre les
changements tarifaires et le commerce interprovincial, il sera nécessaire de pousser |’ examen a un niveau
de classification plus fin parce que le degré d’ agrégation employé ici pourrait comporter un trop grand
nivellement au niveau des moyennes des groupes de marchandises assujettis a des taux de droits tarifaires
sensiblement différents avant I’ ALE.



2. EXAMEN DE LA DOCUMENTATION

De nombreuses éudes ont analyse les effets des blocs commerciaux sur les échanges entre les pays
membres et entre les pays membres et d’ autres pays. Cette question occupe une place de choix dansla
théorie du commerce international et dans les modéles d’ équilibre général calculables (EGC) des échanges
internationaux. La documentation théorique révele que la création de zones de libre-échange, d’ unions
douanieres ou d’ autres blocs commerciaux préférentiels a des effets incertains sur e bien-étre économique.
Si I’on présume généralement qu’ une augmentation des échanges est source de gains gréce a une plus
grande spécialisation qui permet d' exploiter des économies d’ échelle et des avantages comparatifs, il
subsiste la possibilité qu’ un détournement de commerce puisse réduire les échanges avec des pays non-
membres et, aingd, les gains attendus d’ une augmentation des échanges entre les pays membres.

Les modéles d’ EGC fondés sur I’ observation empirique ont souvent été utilisés pour tenter de
résoudre les effets théoriquement ambigus des blocs commerciaux et d’ évaluer leurs colts et avantages nets
éventuels, habituellement du point de vue des participants a ces blocs mais, parfois aussi, dans une
perspective mondiae. Plusieurs éudes de ce genre ont éé publiées avant I’ entrée en vigueur de I’ ALE,
suivies de plusieurs applications de la méme approche al’ Accord de libre-échange nord-américain
subséquent (ALENA). La plupart des études d EGC ex ante de I’ ALE font ressortir des gains nets, bien
gue I’ on observe des différences importantes selon les hypotheses faites au sujet de la nature de la
concurrence et de I’importance des économies d échelle inexploitées®. Méme si |a plupart des modéles
d EGC sont statiques, les chercheurs commencent a envisager les effets dynamiques du commerce. Aing,
McKibbin (1994) étudie les gains dynamiques découlant de I’ accumulation du capital. Ses résultats
indiquent qu’ une productivité plus élevée parmi les pays participants dominera les effets de détournement
de commerce, accroissant par consequent le revenu dans I’ ensemble des pays along terme.

Il'y aeu auss de nombreuses éudes ex post sur les effets de I’ ALE. Gaston et Trefler (1997) ont
examinéI'impact de I’ ALE sur lesgains et I’emploi au Canada al’ aide d' équations de forme réduite pour
I’emploi et les gains. Bien qu'ils aient observeé des effets nets négatifs sur I’emploi, ils ont par ailleurs
estimé que les réductions tarifaires opérées dans le cadre de I’ ALE ne représentaient pas plus de 15 p. 100
des 390 600 emplois perdus au cours de la période 1989-1993 dans le secteur des biens commerciaisables
au Canada. En outre, ils ont estimé que les réductions tarifaires avaient eu un impact plus modeste sur les
gains réels, soit une diminution d’au plus 1,7 p. 100. Les auteurs concluent que les effetsde I’ ALE sur
I’emploi et les gains dans le secteur manufacturier canadien ont été négatifs, mais somme toute peu
importants.

Head et Ries (1997) ont étudié un échantillon pairé d’ industries manufacturiéres au Canada et aux
Etats-Unis. |ls ont observé que les baisses de production et d’ emploi postérieures al’ ALE avaient été plus
importantes dans les industries canadiennes que dans les industries américaines. Pour ces auteurs et
d autres, ce qui étonne davantage est que les données ne font pas ressortir une augmentation de la
production par travailleur en conséquence de ces efforts de rationalisation. Leur échantillon montre que la
bai sse des taux de droits de douane au Canada a entrainé une diminution de I’ emploi relatif dans les
industries canadiennes qui avaient bénéficié jusque-la d’ une protection tarifaire élevée, mais ne montre
aucune hausse correspondante de la production par travailleur. Ces résultats sont fondés sur une analyse en
coupe instantanée des changements cumulatifs de la production relative, de I’emploi et de la production par
travailleur dans une centaine d’industries manufacturiéres canadiennes, ou toutes les variabl es sont
exprimées en termes relatifs par rapport ala situation observée simultanément dans les industries
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américaines correspondantes. Cependant, ces éudes ne traitent pas des effets de création et de
détournement de commerce de I’ ALE, qui sont le sujet de la présente éude.

Un modé e populaire utilisé pour évauer I'impact des ACP sur la création et le détournement de
commerce est le modéle de la demande d’importation. A titre d’ exemple, Balassa (1989) éudie I’ incidence
de laformation de la Communauté économique européenne sur les flux commerciaux en comparant les
éadticités de la demande d'importation ex post, au sein et al’ extérieur de la Communauté, entre la période
qui a précédé I'intégration et celle qui I'asuivie. |l constate que les élagticités-revenu de la demande
d importation parmi les membres ont augmenté, tandis qu’ elles n’ ont pas changé sensiblement parmi les
non-membres d’ une période al’autre. |1 interpréte ces données comme étant la preuve que le Marché
commun a eu un effet de création de commerce sans indication manifeste d’ un effet de détournement de
commerce. De méme, Gondwe et Griffith (1989) ont estimé les élasticités-revenu de la demande
d importation dans le but de mesurer les effets de I’ Association de libre-échange des Caraibes (CARIFTA).
IIs ont observé un effet de création nette de commerce en conséquence de cet accord commercial. De méme,
Wylie (1995) a éudié les conséquences de L’ ALENA du point de vue de la création de commerce entre les
partenaires de I’ accord et du point de vue du détournement de commerce entre I’ Amérique du Nord et le
reste du monde. Ses résultats indiquent que les exportations des pays non-membres de I’ ALENA feront
vraisemblablement I’ objet d’ un détournement au profit des membres de I’ ALENA. Mais les effets de
I’ ALENA sur la croissance des échanges commerciaux contribueront probablement a atténuer ces effets
statiques.

Un autre modée largement utilisé pour évauer I'impact des blocs commerciaux est le modele de
gravité. 1l suppose que les flux commerciaux (attraction) dépendent de I’ @doignement et du produit de la
taille économique (masse), mesurée approximativement par le PIB réel, alamaniére de |’ équation de la
gravité utilisée en physique (Bayoumi et Eichengreen 1995). Le modée de gravité a toujours offert la
meilleure explication empirique des échanges commerciaux bilatéraux (voir Tinbergen, 1962; Poyhtnen,
1963; Aitken,1973). Cependant, ce modéle a suscité des doutes au point de départ en raison d’ un manque
de lien manifeste avec les divers modéles théoriques des flux commerciaux. Les premiéres dérivations tirées
des modél es théoriques ont été appliquées a des produits différenciés (voir Anderson, 1979; Helpman,

1984; Bergstrand, 1989), mais les recherches subséquentes ont montré que le modéle de gravité était
conforme au modéle classique Heckscher-Ohlin, comme I’ aillustré Deardorff (1995). La simplicité
théorique et la robustesse empirique de I’ équation de gravité se combinent pour en faire le choix naturel aux
fins d’ évaluer les effets sur les volumes d’ échanges des accords commerciaux préférentiels.

Un certain nombre d’ é&udes empiriques ont évaué I'impact des ACP en Europe sur les échanges
commerciaux al’aide du modéle de gravité. Aitken (1973) observe que tant la Communauté économique
européenne (CEE) que I’ Association européenne de libre-échange (AELE) ont enregistré une croissance
cumulative de la création de commerce brut, bien que I’ effet de création de commerce de la CEE ait été
sensiblement plus important que celui de I’ AELE. De méme, Bikker (1987) a observé que la préférence
commerciale parmi les membres de la CEE avait augmenté de 76 p. 100 entre 1959 et 1974 en utilisant un
modele de gravité. Bayoumi et Eichengreen (1995) ont utilisé un modéle de gravité modifié pour examiner
les effets de la création de la CEE et de |’ AELE. Ils constatent que les deux accords ont entrainé une
augmentation des échanges entre les membres. Dans le cas de la CEE, cela semble s ére accompagné d’ un
effet de détournement de commerce, tandis que cette conclusion ressort moins clairement dans le cas de
I’AELE. Frankel et Wei (1993) ont trouvé des preuves de I’ existence de blocs commerciaux en Europe,
dans I’ hémisphére occidental, en Asie de |’ Est et dans la région du Pacifique selon les estimations d’ un
modele de gravité. Ces observations empiriques laissent penser que les ACP ont une incidence sur les flux
commerciaux entre les pays. Cependant, aprés avoir neutralisé I’ effet de la distance et d’ autres facteurs
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pertinents, les résidants d’ un pays préférent tout de méme acheter les biens produits au pays. Ainsi, Wei
(1996) a utilisé un modéle de gravité ssimple pour examiner la préférence nationa e dans les achats de biens
parmi les pays de |’ OCDE. Il constate qu’ en moyenne, dans les pays de I’ OCDE, on préféere acheter des
biens produits au pays dans une proportion supérieure a deux fois la propension a acheter des biens
étrangers, méme s les échanges se font entre deux pays de la CE qui partagent une méme langue et une
frontiere commune. Helliwell (1997, 1998) applique une approche semblable a |’ aide de données révisées et
de portée plus éendue; il constate que les échanges internes dans les pays de I’ OCDE sont dix fois plus
denses qu’ entre les pays de I’OCDE qui ne partagent pas une langue et une frontiére communes, méme
apres avoir neutralisé I’ effet attribuable aux distances généraement plus grandes qui caractérisent les
échanges internationaux.

De Grauwe (1988) considére la variabilité du taux de change comme un autre facteur déterminant
du taux de croissance along terme des échanges internationaux, en plus de la croissance du revenu réel, des
variations dans les prix relatifs et des accords commerciaux. |l constate que I existence de la CE a haussé le
taux de croissance des échanges des pays membres. Cependant, au cours de la période de taux de change
flexibles (1973-1984), la variabilité des taux de change avait un lien négatif avec le taux de croissance des
échanges. Frankel et Wei (1993) constatent aussi une faible relation négative entre la variabilité du taux de
change réd et le volume des échanges. Kumar et Whitt (1992) examinent un certain nombre d' éudes
empiriques portant sur la variabilité du taux de change et le commerce international. 11s concluent que les
fluctuations des taux de change ont tendance a avoir un effet négatif sur le commerce international, mais en
précisant que ces effets pourraient ne pas étre suffisamment importants pour compenser les avantages
découlant d’ un régime de taux de change flexibles.

Le modée de gravité aauss été appliqué al’ économie canadienne. McCallum (1995) a estimé un
modéle de gravité smple al’ aide des flux de commerce interprovinciaux en 1988 et des échanges entre les
Etats américains et les provinces canadiennes afin o analyser I"importance de la frontiére sur les échanges
entre les deux pays. Selon ses estimations, il arrive ala conclusion qu’en 1988, une province canadienne
échangesit vingt fois plus avec une autre province qu’ avec un Etat américain de taille et d’ é oignement
comparables. Helliwell (1996), utilisant des données pour 1988, 1989 et 1990, a confirmé les résultats de
McCallum (1995)*. Cependant, il constate que I effet de la frontiére a augmenté de 1989 a 1990 pour
toutes les provinces sauf le Nouveau-Brunswick. Engel et Rogers (1996) ont testé I'importance de |’ effet de
lafrontiere et de la distance sur ladispersion des prix parmi quatorze villes nord-américaines. Les auteurs
confirment que la distance et la frontiére sont des déterminants importants des écarts de prix observés en
Ameérique du Nord et ils ont estimé a 2 000 milles lalargeur implicite de lafrontiére entre le Canada et les
Etats-Unis. En outre, |’ effet estimatif de la frontiére éait plus important au cours de la période 1989-1994
qu’ au cours de la période 1978-1988.

Jusgu’ a maintenant, peu d’ études ont tenté d’ établir un lien entre I’ ALE et le commerce
interprovincial. Notons celle de Helliwell (1997) qui, al’ aide de données de I’ OCDE sur les échanges, a
tenté de voir si les liens commerciaux en 1990 entre le Canada et |es Etats-Unis éaient plus éroits que
ceux que I’ on observe entre d’ autres paires de pays. Les résultats® montrent que les échanges entre les
Etats-Unis et le Canada cette année-la n’ étaient pas plus élevés que ce que |’ on aurait pu prévoir entre deux
pays de taille et d’ éloignement comparables, partageant une méme langue mais n’ ayant pas de relations
commerciaes spéciaes entre eux. Aing, aprés avoir tenu compte des différences au niveau de lataille et de
I’éoignement, les échanges entre deux pays de |’ UE partageant une méme langue, par exemple la France et
la Belgique, sont plus importants, en raison de I’ effet attribuable al’ UE, que les échanges entre le Canada
et les Etats-Unis. En dépit de I’ importance du Pacte de I’ automobile et du faible niveau moyen des droits de
douane entre les deux pays, méme avant |’ entrée en vigueur des réductions tarifairesde I’ ALE, les flux
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commerciaux entre les deux pays n’ étaient pas plus élevés en 1990 que ce qu’ aurait permis de prévoir la
taille et la proximité des deux pays. Aing, les hausses marquées des échanges entre les deux pays aprés
1990, qui sont examinées dans le reste de I’ étude, partent d’ un niveau ou les échanges entre les deux pays
étaient représentatifs des échanges entre toute paire de pays partageant |la méme langue.

La plupart des éudes empiriques mentionnées précédemment utilisent des données agrégées sur le
commerce. || se pourrait que ces études n’ évaluent pas de fagcon adéquate les conséquences des ACP dans
lamesure ou, dans bien des cas, ces accords commerciaux ne traitent pas toutes les industries ou tous les
biens de laméme fagon (par exemple en raison de clauses d’ exemption speciale). 11 est donc nécessaire
d analyser leur incidence par catégorie de biens (ou par industrie), pour tenir compte avec précision de la
rédité. Clausing (1996) a analysé les conséquences de I’ ALE sur le commerce Canada-Etats-Unis en
examinant les flux d’ échanges de biens entre les deux pays de la fin des années 80 au début des années 90,
aun niveau de détail correspondant a environ 1 700 produits®. Elle a constaté que les marchandises ayant
bénéficié des plus importantes réductions tarifaires étaient celles qui affichaient les hausses les plus
importantes dans la valeur des expéditions apres I’ entrée en vigueur de I’ ALE. En agrégeant ces résultats,
Clausing arrive ala conclusion qu’ une part importante de |" augmentation du commerce entre le Canada et
les Etats-Unis aprés 1988 est attribuable aux changements tarifaires appliqués dans le cadre de I’ ALE. Elle
a également tenté d’ évaluer la mesure dans laquelle I’ augmentation du commerce avec les Etats-Unis
représentait un détournement des échanges avec d’ autres pays, mais elle n’a observé que de modestes effets
de détournement de commerce.

Les estimations de Clausing des effets de création de commerce de I’ ALE ont été obtenues al’ aide
d’ équations estimant, séparément pour |le Canada et les Etats-Unis, la mesure dans laquelle les importations
ont augmenté plus rapidement dans les industries oul les réductions tarifaires ont é&é les plus importantes.
L’ équation des importations américaines fait voir une hausse d’ environ 11 p. 100 des importations pour
chague baisse d’ un point de pourcentage du droit tarifaire moyen. Dans I’ équation des importations
canadiennes, I’ effet estimatif est presque exactement lamoitié du précédent. Dans les deux cas, les effets
ont été estimés avec une certaine précision, les valeurst obtenues se situant aux environs de 6,0. Etant
donné que les réductions tarifaires au Canada ont été deux fois plus importantes que celles opérées aux
Etats-Unis, les résultats semblent indiquer que les rajustements postérieurs al’ ALE dans les volumes
d' échanges ont été a peu prés les mémes pour les importations des Etats-Unis en provenance du Canada et
les importations du Canada en provenance des Etats-Unis. On pourrait donc étre tenté de conclure que ces
changements sont survenus en réaction al’ ALE et n’ &aient pas liés de fagon particuliére alataille des
réductions tarifaires. Mais une telle inférence serait probablement fausse parce que les estimations, dans les
deux cas, sont principalement transversales, expliquant |a croissance relative des importations de biens
différents en fonction de leurs réductions tarifaires. Aing, dans les deux pays, on peut penser que la
croissance des importations a été sensiblement plus importante dans les industries ou les droits tarifaires
ont été le plus abaissés. || nous reste encore a expliquer ce qui semble étre une éasticité beaucoup plus
grande des importations américaines que des importations canadiennes. 1l y a probablement plus qu’ une
coincidence dans le fait que le pays ayant les droits tarifaires les moins élevés ait enregistré I’ augmentation
proportionnellement la plus grande des importations pour chaque point de pourcentage de réduction des
droits tarifaires. Une fagon simple de concilier les deux résultats serait de faire I’ hypothése que les deux
pays ont réagi proportionnellement de la méme fagon ala méme réduction proportionnelle (plutét
gu’ absolue, comme le supposent les estimations de Clausing) des droits tarifaires. Cependant, cela
supposerait toujours des élasticités-prix sensiblement différentes en termes de prix incluant les droits de
douane, puisque la suppression des tarifs dans les deux pays a eu pour effet de réduire les prix ala
consommation aux Etats-Unis dans une proportion inférieure & la réduction des prix & la consommation au
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Canada engendrée par la suppression des tarifs canadiens, compte tenu du taux moyen plus élevé des droits
tarifaires au Canada.

Que I’on examine I’ équation des importations du Canada ou des Etats-Unis, les éasticités-prix de
la demande d’ importation supposent que les coefficients des variables tarifaires sont &onnamment plus
élevés que ce que I’ on observe habituellement dans les estimations faites a1’ aide de séries temporelles —
11 dans le cas des Etats-Unis et 5,5 dans |e cas du Canada. On doit considérer ces effets, comme le fait
Clausing, comme des estimations de forme réduite qui supposent un important éément de réponse du coté
de I’ offre. On peut penser que cette réaction trés forte pourrait découler du fait que I’ ALE a engendré un
processus de rationalisation des installations de production, marqué par une concentration accrue d’ un coté
de lafrontiére. Il se pourrait auss que I’ ALE ait suscité un accroissement des échanges transfrontieres
intra-sociétés aux étapes intermédiaires de la production, comme on a pu I’ observer au cours du processus
d adaptation de I’industrie de |’ automobile au Pacte de |’ automobile de 1964.

D’ autres études empiriques indiquent que I’ ALE aurait eu un impact sur I’ économie nord-
américaine. Ensign (1997) montre qu'il y a eu une augmentation significative des acquisitions canadiennes
aux Etats-Unis au cours de la période 1989-1996, comparativement & une baisse générale durant la période
1981-1988. En outre, Hanson (1994) soutient que la libéralisation des échanges touche de fagon différente
les diverses régions. Son analyse de I’ économie mexicaine révéle que les activités manufacturieres dans ce
pays se sont déplacées vers lafrontiére entre le Mexique et les Etats-Unis depuis |’ entrée en vigueur de
I’ALENA.






3. RESULTATSEMPIRIQUES AGREGES

Notre interprétation globale de I'impact de I’ ALE sur le commerce interprovincial repose sur I’ application
d un modéle de gravité aux flux commerciaux. Plus précisément, le volume des échanges est déterminé par
une relation log-linéaire avec le PIB des deux partenaires commerciaux, la distance qui les sépare et le fait
qu’ils appartiennent ou non au méme bloc commercial :

(1) InS; = ay + oyIN(GDP) + a,In(GDP)) + a5In(DIST;) + o,(BLOC) + €

ou §; est le commerce bilatéral des marchandises entreii et j; GDP; et GDP; sont le produit intérieur brut
despaysi et j; DIST; est ladistance qui les sépare; BLOC est lavariable qui prend lavaleur 1,0 pour les
pairesdei et j qui appartiennent au méme bloc commercial et €; est un terme d’ erreur aléatoire,
habituellement distribué de fagon normale.

Pour se faire une idée des effets agrégés de I’ ALE sur les échanges interprovinciaux et provinces-
Etats, nous avons utilisé une version augmentée et révisée des données sur le commerce interprovincial et
provinces-Etats employées dans |es études antérieures de McCallum (1995) et Helliwell (1996), al’aide
d une forme |égérement étendue de I’ éguation (1). La principale extension envisagéeici, ains que dans
Helliwell (1998), est I’ gjout de variables visant a mesurer |’ @ oignement économique de I'importateur et de
I’ exportateur situés dans les autres Etats et provinces. La variable d’ éloignement mesure les possibilités de
commerce qui s offrent &’ Etat ou & la province j avec les Etats et les provinces autres que le partenaire
commercial bilatéra directement considéré. Ainsi, la sommation englobe I’ ensemble des n partenaires
commerciaux dej al’exclusion dei :

(2 REM;; = Yk = 1.0, n#i (DISTkj / GDPy)

Le modée de gravité est gjusté au commerce des marchandises pour la période 1988-1996 entre les
dix provinces canadiennes et entre chague province et chacun des trente Etats frontaliers plus ceux parmi
les quarante-huit autres qui ont les liens commerciaux les plus importants avec le Canada. Si le commerce
intra-provincia est exclu des données, comme c'est le cas des équations présentéesiici, aors le nombre
maximum possible d’ observations annuelles est de 690, ce qui représente 90 flux interprovinciaux’ et 600
(=2x 10 x 30) flux commerciaux entre les provinces et les trente Etats ayant les liens commerciaux les
plus dével oppés avec le Canadef. Lataille de I’ échantillon est ensuite réduite & 676 observations annuelles
en supprimant les paires de partenaires commerciaux affichant des échanges nuls au cours d’ une année ou
plus entre 1988 et 1996°. L es équations sont ajustées de deux fagons, d’ abord comme équation distincte
pour chaque année et, ensuite, comme systéme d’ équations ou les effets de revenu, de distance et
d éoignement sont contraints de prendre la méme valeur pour chague année, en remplagant le terme
constant par des variables distinctes pour le commerce interprovincia et le commerce provinces-Etats'®. La
variable HOME prend la valeur 1,0 pour tous les échanges commerciaux entre une province et une autre et
zéro dans les autres cas. La variable CUS prend lavaleur 1,0 pour tous les flux commerciaux entre
provinces et Etats, ¢’ est-a-dire entre le Canada et les Etats-Unis, et zéro dans les autres cas. Les résultats
de la premiére estimation sont présentés pour la plupart des années aux tableaux 2.1 et 2.2 de Helliwell
(1998). Les coefficients et les valeurst (entre parentheses) pour la seconde estimation sont présentés ci-
apres pour les coefficients soumis aux contraintes précitées :
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(3  InS = 1,18(InGDP) + 0,957(INGDP) - 1,35(INDIST;) + 0,219(INREM,)
(42,2) (33,7) (23,6) (3,2)

+0,179(INREM,) + o4 (HOME) +01,(CUS)
(2,6)

Les résultats des estimations sous contrainte et sans contrainte sont trés semblables pour ce qui est
de leurs conséquences et des niveaux et tendances implicites des échanges interprovinciaux et provinces-
Etats. Celaressort plus particuliérement d’ une comparaison des deux premiéres colonnes du tableau 1, qui
montrent les effets a la frontiére que supposent les deux versions du modéle. La premiére colonne est
calculée comme étant |’ antilogarithme des coefficients de la variable HOME () dans les équations ou les
coefficients ne sont soumis a aucune contrainte™. La seconde colonne montre |’ antilogarithme des
différences entre les coefficients des variables HOME et CUS dans |’ équation (3) ci-dessus, ¢’ est-a-dire
exp(a, - os)- Aing, les deux colonnes montrent, a partir de versions différentes du méme modele de
gravité, I'importance des échanges interprovinciaux de marchandises en tant que multiple des échanges
commerciaux provinces-Etats, aprés avoir neutralisé les écarts entre les partenaires commerciaux sur le
plan de lataille de |’ économie, de la distance et de |’ @oignement. Les deux estimations montrent que les
échanges commerciaux interprovinciaux ont éé environ 19 fois plus importants que les échanges
commerciaux provinces-Etats en 1990, année ol I’ ALE est entré en vigueur. Les deux estimations font voir
une baisse significative de ce multiple entre 1990 et 1993, suivie d’ une période de stabilité relative (1993-
1996) a un niveau d environ 12, ponctué toutefois d’ une hausse a 14 en 1995.

Etant donné que |es paramétres pertinents ont été estimés avec beaucoup de précision, les tests
statistiques font voir que la valeur moyenne de I’ effet ala frontiére de 1993 & 1996 est trés inférieure &
celle observée pour la période 1988 & 1990. Ces résultats nous incitent fortement a penser que I’ ALE, ou
un autre phénomeéne qui s est produit simultanément, a été al’ origine d’ une hausse significative des
échanges des provinces avec |es Etats américains par rapport aleurs échanges réciproques.

Trois autres aspects de ces résultats sont dignes de mention. Premierement, I’ gjustement semble
S étre concentré sur la période 1991-1993 parce qu'il ne ressort pratiquement aucune tendance
subséguente, du moins jusgu’ en 1996. Deuxiémement, les réductions tarifaires relativement modestes que
renfermait I’ ALE semblent avoir contribué a accroitre les échanges de marchandises entre le Canada et les
Etats-Unis davantage que les effets cumulatifs, sur de nombreuses années, des réductions tarifaires
beaucoup plus importantes survenues entre les pays de I’ UE. Enfin, méme aprés la hausse substantielle du
commerce provinces-Etats, les liens commerciaux interprovinciaux demeurent douze fois plus importants
que ceux observés entre les provinces et les Etats.

Ces résultats peuvent étre poussés un peu plus loin, méme dans e contexte de données agrégées sur
le commerce des marchandises, pour tenter d éablir si I’ augmentation des échanges provinces-Etats par
rapport au commerce interprovincia est le fruit d’ une expansion pure et Ssmple des échanges provinces-
Etats, d’ un détournement de commerce interprovincial ou d’ une combinaison de ces deux facteurs. Il est
plus facile de poser la question que de tenter d'y répondre. On peut commencer par calculer aquel rythme
ont augmenté, respectivement, le commerce interprovincial et le commerce entre provinces et Etats de 1988
21996, par rapport ace qu’il aurait été compte tenu de la croissance du PIB durant cette période.

Les résultats sont présentés dans les troisieme et quatriéme colonnes du tableau 1. La colonne
intitulée IPROV est calculée en divisant I’ antilogarithme des coefficients de la variable HOME (o) pour
chacune des années dans I’ équation (3) par la valeur de 1988 de maniére & obtenir un indice égal a1,0 pour
1988. La colonneintitulée CUS est calculée en multipliant par 10 I’ antilogarithme des coefficients de la
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variable CUS (a), la variable auxiliaire représentant toutes les paires commerciales provinces-Etats, puis
en divisant le résultat par lavaleur de IPROV pour 1988. La série IPROV montre que le commerce
interprovincial a diminué, en moyenne, durant la période 1988-1996, alors que I’ on aurait di S attendre &
une certaine augmentation compte tenu de la croissance du PIB au cours de laméme période. La série CUS
montre que les échanges provinces-Etats ne font pas ressortir une tendance trés claire, méme si elle a atteint
un creux au début des années 90 pour ensuite augmenter d environ 25 p. 100. Pourquoi la série des
échanges provinces-Etats montre-t-elle un accroissement si faible compte tenu de I’ augmentation
proportionnellement beaucoup plus importante des valeurs mesurées des échanges de marchandises entre le
Canada et les Etats-Unis? Laréponse simple est que le PIB nomina a augmenté assez rapidement durant la
premiére moitié des années 90, notamment aux Etats-Unis, et que |’ équation permet d estimer que les flux
commerciaux ont augmenté en moyenne 20 p. 100 plus rapidement que le PIB du pays exportateur et
presque auss rapidement que le PIB du pays importateur. Le méme raisonnement explique pourquoi le
commerce interprovincia, qui, en termes nominauix, a éé plutét stagnant au cours de la premiere moitié des
années 90, montre un fléchissement dans la série IPROV.

A premiére vue, ces résultats laissent penser que |les échanges commerciaux qu’ a pu susciter I' ALE
n’ ont fait que compenser ce qui aurait éé une diminution de I’intensité commerciae entre le Canada et les
Etats-Unis, en laissant inchangée ou en aggravant la chute du commerce interprovincia par rapport au PIB
des provinces. Cependant, au moins un rgjustement est requis avant de pouvoir tirer une telle conclusion. Il
faut se rappeler que les parametres utilisés pour estimer larelation entre le PIB et les échanges
commerciaux sont fondés sur la variation transversale parmi les Etats et les provinces, qui ont tous a peu
pres laméme structure économique et le méme revenu par habitant. Cependant, |es changements survenus
avec le temps dans la structure des économies américaines et canadiennes influent sur larelation entre le
PIB et |les échanges de marchandises. En particulier, le commerce des marchandises exclut, par définition,
les services, tandis que le PIB comprend cette catégorie, dont |a part relative a éé en augmentant. Par
conséquent, il faudrait s attendre & ce que, pour un niveau donné d’ intégration économique internationale,
le commerce des marchandises augmentera au méme rythme que la production totale de biens et, par
conséquent, a un taux inférieur acelui du PIB s les services acquiérent une part de plus en plus importante
du PIB.

Pour donner une idée de lataille possible de I’ effet imputable a la croissance des services, la
septiéme colonne du tableau 1, intitulée M, montre la moyenne de |’ ensemble des provinces, pour chacune
des années, du ratio des ventes intra-provinciales de biens au PIB de la province. Cette série fait ressortir
une tendance alabaisse, qui traduit la part croissante des services dans le PIB. Afin de rgjuster la série sur
la croissance des échanges commerciaux pour tenir compte de ce changement au niveau de la structure
économique, les colonnesintitulées IPROR et CUSR montrent la série originae divisée par un indice de
I’intensité des services™. La Série rgjustée du commerce interprovincial montre une baisse d’ environ
10 p. 100, plutét que la baisse de 20 p. 100 qui ressort de la série non rgjustée, pour la période alant de
1988 a1996. Le rajustement de la série des échanges provinces-Etats fait ressortir une diminution au début
de la période, suivie d' une augmentation d’ environ 40 p. 100 entre 1990 et 1996, aors que la série non
rajustée n’ affiche aucune tendance précise.
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Tableau 1
Tendances du commer ce des mar chandises entre les provinces et entre le Canada et |les Etats-Unis

ANNEE B BSYS IPROV CuUs IPROR CUR M

1988 16,91 17,02 1,00 0,59 1,00 0,59 0,43
1989 16,82 17,31 0,97 0,56 0,98 0,57 0,43
1990 19,52 18,92 0,89 0,47 0,92 0,49 0,42
1991 17,07 17,18 0,85 0,50 0,94 0,55 0,39
1992 15,24 16,09 0,83 0,51 0,96 0,60 0,37
1993 12,26 12,29 0,77 0,63 0,89 0,72 0,38
1994 11,43 12,13 0,82 0,67 0,90 0,75 0,39
1995 14,02 14,00 0,80 0,57 0,89 0,64 0,39
1996 11,93 12,24 0,78 0,63 0,87 0,71 0,39
B Effet alafrontiére estimé en permettant a tous les coefficients de varier d’ une année al’ autre.

BSYS Effet alafrontiére calculé al’aide d’'un ensemble de neuf équations estimées par le SUR de Zellner, en
forcant tous les coefficients, sauf celui de I’ effet alafrontiére, a adopter la méme valeur pour chacune
des années.

IPROV ~ Commerce interprovincial en volume par rapport au niveau de 1988, aprés rajustement pour tenir
compte de la croissance attribuable ala variation du PIB et al’ éloignement.

CuUs Commerce Canada-Etats-Unis, multiplié par dix, par rapport au commerce interprovincial en 1988,
apres rajustement pour tenir compte des effets du PIB, de la distance et de I’ éloignement.

IPROR  Commerce interprovincia en volume par rapport au niveau de 1988, aprés rajustement pour tenir
compte de la part croissante des services dansle PIB, c.-a-d. IPROR = IPROV/(M/M88).

CUSRR Méme que CUS apres rgjustement pour tenir compte de la part croissante des services dansle PIB, de
la méme maniére que pour |PROR.

M Moyenne du ratio des ventes intra-provinciaes de biens au PIB de la province, pour I’ ensemble des
provinces, au cours de I’ année.

Notes: Lesvaleursde B sont, pour 1991 a 1996, identiques a celles présentées au tableau 2.2 de Helliwell (1998).
Lavaleur pour 1990 est la méme que celle apparaissant ala colonne (v) du tableau 2. Les valeurs pour
1988 et 1989 ont été obtenues al’ aide de régressions employant |es facteurs de rajustement de 1990 pour
le commerce provinces-Etats, tel qu’ expliqué dans Helliwell (1998). Les valeurs de BSYS proviennent des
mémes données et de la méme spécification que celles de B, mais ou tous les coefficients, sauf ceux de la
variable représentant |’ effet ala frontiére, sont soumis a la contrainte d’ adopter la méme valeur pour
toutes les années.

IPROV et CUS sont obtenues al’ aide des mémes données, mais en changeant la spécification pour exclure
le terme constant et inclure plutot deux variables dont la somme est égale a 1,0. La premiéere est HOME,
qui englobe toutes les observations ayant trait au commerce entre une province et une autre, et I’ autre,
CUS= 1,0 - HOME, qui englobe toutes |es observations sur e commerce entre provinces et Etats. Les
antilogarithmes des coefficients de ces variables apparaissent ci-dessus sous IPROV et CUS,
respectivement, sauf que |PROV est divisée par sa propre valeur de 1988 afin d’ obtenir un indice ayant
une base égale a 1,0 pour cette année-13, tandis que CUS est multipliée par 10,0 et divisée par lavaleur de
IPROV pour 1988. Ainsi, lavaleur de CUS pour 1990, soit 0,47, signifie que les flux commerciaux
provinces-Etats étaient de 0,1 x 0,47 = 0,047 des flux interprovinciaux, aprés rajustement pour neutraliser
I’ effet de lataille économique, de la distance et de I’ éoignement.

IPROR et CUSR ont €été rajustées pour tenir compte de I’ augmentation de la part des services dansle PIB,
tel que décrit ci-dessus.
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Une conclusion préliminaire que I’ on peut tirer de la série rgjustée des données agrégées sur le
commerce des marchandises est que la période qui asuivi I’ ALE a été marquée par une certaine
augmentation de I’ intensité des échanges provinces-Etats et une diminution de I’ intensité du commerce
interprovincia. Quant asavoir S ces deux mouvements opposés révelent une combinaison quelconque de
création et de détournement de commerce qui seraient liésal’ ALE, ou S'ils traduisent un autre phénomeéne,
il n’est pas possible de se prononcer a ce stade. On pourrait peut-étre raffiner davantage la série de données
agrégées en tentant d'y inclure une mesure quelconque de la variation cyclique dans les équations soumises
aune contrainte parce qu'’il est bien établi que le commerce des marchandises a un caractere plus cyclique
que le PIB et que, durant la premiére moitié des années 90, on a observé une importante variance cyclique.
Cependant, la piste la plus prometteuse pour pousser I’ examen de la présence d’ effets de création et de
détournement de commerce associés al’ ALE passe par I’ utilisation de données désagrégées sur le
commerce par industrie. Le principal avantage de I’ utilisation de données désagrégées par produit est que
cela offre au moins la possibilité d’ observer suffisasmment de variations entre produits en termes de
réductions tarifaires pour faire ressortir, alafois dans les échanges provinces-Etats et dans le commerce
interprovincial, le genre de changement dans les profils de croissance induits par les réductions tarifaires
que Clausing (1996) a été en mesure d'identifier dans les données sur le commerce provinces-Etats.






4. CONSTATATIONS RESSORTANT DES DONNEES
AU NIVEAU DE L’INDUSTRIE

Dans ce chapitre, nous employons des données désagrégées, récemment produites, sur les échanges de biens
entre les provinces, entre le Canada et les Etats-Unis et entre e Canada et |e reste du monde (RDM) au
cours de la période 1989-1996. La nouvelle série, construite a un niveau d' agrégation qui englobait
initialement 67 produits, porte sur les flux commerciaux nominaux et les taux tarifaires moyens. Les tauix
tarifaires sur les importations canadiennes ont été calculés par Statistique Canada, tandis que les données
sur les droits de douane applicables aux Etats-Unis sur les importations en provenance du Canada ont été
produites par des organismes américains a la demande de Statistique Canada. Les données sur les
industries et les tarifs sont décrites en appendice. A |’ origine, les données ont éé réparties entre 67

produits, mais non par province et Etat individuel. Ainsi, & cette étape, il N’ est pas possible d utiliser
directement le modéle de gravité appliqué ci-dessus a |’ analyse des échanges entre provinces et Etats
individuels. On pourrait éventuellement désagréger les données afin d'y inclure les échanges, au niveau de
I’industrie, entre provinces et Etats individuels. Cependant, cela exigerait une somme de travail
considérable afin de rajuster les statistiques du commerce international pour obtenir une distribution plus
comparable des échanges entre les provinces et les Etats d’ origine et de destination. Celaimposerait
également des limitations plus grandes sur le degré de désagrégation possible au niveau des biens, lequel est
contraint par la nécessité de protéger la confidentialité des sources de données lorsgue le nombre

d’ entreprises participant a des échanges commerciaux est trop restreint.

Nos premieres éudes se situaient a un niveau d’ agrégation industrielle passablement élevé. Il est
probable qu'il y aurait des gains importants a faire en désagrégeant le plus possible parce que les variations
tarifaires au sein des groupes de produits peuvent étre considérables a des niveaux éeveés d’ agrégation.
Cedla explique probablement en bonne partie pourquoi nos recherches n’ ont pas fait ressortir autant de
variations, au niveau des échanges commerciaux, imputables aux changements tarifaires que celles qui
ressortent de I’ é&ude de Clausing (1996), qui a utilisé des données beaucoup plus détaillées sur les produits.

Le tableau 2 montre |a croissance des échanges entre 1989 et 1996, représentée par le ratio des
échanges de 1996 aux échanges de 1989. Nous présentons des valeurs moyennes pour deux échantillons
d échanges de marchandises, d'abord pour I’ ensemble des 67 catégories de produits puis pour un sous-
groupe de 42 catégories de produits qui exclut les aliments, |e tabac, les boissons alcoolisées et les matieres
brutes. Les résultats quantitatifs présentés dans cette étude sont fondés sur le groupe de 42 produits, qui
comprend toutes | es catégories manufacturieres principalement visées par |es réductions tarifaires
préalablesal’ ALE et les réductions tarifaires liées a cet accord. Toutes les équations ont auss été estimées
pour |’ échantillon plus éendu; dans tous les cas, les résultats obtenus sont moins robustes. La principale
raison qui explique ces résultats plus incertains et qui hous aincités a écarter les biens primaires et
agricoles est que les catégories exclues étaient libres de droits de douane pour I’ ensemble de la période
(comme dans le cas des matiére brutes) ou faisaient I objet d’ autres restrictions commerciales (comme dans
le cas de la plupart des catégories agricoles, du tabac et des boissons acoolisées). En outre, de nombreuses
catégories exclues ont connu des changements trés importants entre 1989 et 1996 (par exemple une
multiplication par huit des importations de gaz naturel des Etats-Unis, a partir d’ un niveau presque nul).
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Tableau 2
Evolution des échanges commer ciaux, 1989 & 1996

Croissance des échanges commer ciaux, ratio 1996 / 1989, moyennes de 67 catégories de produits

) Moyenne Ecart type Minimum Maximum
Importations des E.-U. 3,20 10,37 0,30 86,58
Exportations aux E.-U. 2,75 2,03 0,35 13,71
Importations du RDM 2,68 7,24 0,00 59,43
Exportations au RDM 1,65 0,96 0,00 4,19
Commerce interprovincia 1,08 0,66 0,27 534

Croissance des échanges commer ciaux, ratio 1996 / 1989, moyennes de 42 catégories de produits (27 a 69)

) Moyenne Ecart type Minimum Maximum
Importations des E.-U. 1,98 0,62 0,86 4,68
Exportations aux E.-U. 2,75 2,05 0,40 13,7
Importations du RDM 1,61 0,58 0,40 3,20
Exportations au RDM 1,79 0,96 0,29 4,19
Commerce interprovincia 0,91 0,32 0,27 1,74

Corrélations de la croissance des échanges pour |’ échantillon de 42 produits

Importations  Exportations  Importations Exportations Commerce

] desE.-U. aux E.-U. du RDM au RDM inter provincial
Importations des E.-U. 1,00
Exportations aux E.-U. 0,35 1,00
Importations du RDM 0,45 0,30 1,00
Exportations au RDM 0,13 0,44 0,09 1,00
Commerce interprovincia -0,22 0,12 0,05 0,09 1,00

Le tableau 2 montre que les échanges avec les Etats-Unis ont doublé entre 1989 et 1996,
comparativement a une hausse d’ environ deux-tiers pour les échanges avec le reste du monde et
pratiquement aucun changement pour le commerce interprovincial, exprimeé en termes de moyennes des
augmentations observées dans les diverses catégories de biens. Si I’ on prend le commerce total pour le
groupe des 42 catégories de produits, les exportations vers les Etats-Unis et les importations en provenance
de ce pays atteignaient environ 83 milliards de dollars en 1989. En 1996, |es exportations atteignaient
163 milliards de dollars et les importations, 146 milliards de dollars. Durant la méme période, et pour le
méme groupe d’ échanges commerciaux, les exportations vers le reste du monde sont passées de 22 &

30 milliards de dollars, tandis que les importations du reste du monde ont augmenté de 37 & 65 milliards de
dollars. Pour les mémes catégories de produits, le commerce interprovincia a diminué |égérement, passant
de 592 a 560 milliards de dollars.

En guise de prélude &I’ évaluation des effets des changements tarifaires sur ces écarts de
croissance, le tableau 3 fait voir les réductions tarifaires moyennes entre 1989 et 1996 et le niveau des
tarifs qui subsistent. Pour le groupe des 42 catégories de produits, le tarif moyen sur les importations
en provenance des Etats-Unis est passé de moins de 5 p. 100 en 1989 a moins de 1 p. 100 en 1996.
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Tableau 3
Changements dans lestaux tarifaires moyens, 1989 a 1996

Changementstarifair es moyens en pour centage des échanges, 67 catégories de produits

) Moyenne Ecart type Minimum Maximum
Tarifs can. sur lesimportations des E.-U. -2,71 6,97 -28,5 40,6
Tarifs am. sur lesimportations du Canada -1,43 311 -13,7 144
Tarifs can. sur lesimportations du RDM -1,84 343 -23,5 0,9

Changementstarifair es moyens en pour centage des échanges, 42 catégories de produits

) Moyenne Ecart type Minimum Maximum
Tarifs can. sur lesimportations des E.-U. -3,90 3,54 -15,60 0,00
Tarifs am. sur lesimportations du Canada -2,06 251 -13,70 0,13
Tarifs can. sur lesimportations du RDM -1,66 1,67 -7,40 0,90

Niveaux moyens des tarifs en 1996 en pour centage des échanges commer ciaux, 42 catégories de produits

) Moyenne Ecart type Minimum Maximum
Tarifs can. sur lesimportations des E.-U. 0,75 0,93 0,00 4,04
Tarifs am. sur lesimportations du Canada 0,60 1,05 0,00 4,68
Tarifs can. sur lesimportations du RDM 3,48 3,17 0,00 18,30

Corréation des changementstarifaires parmi les 42 industries

Importations Importations Importations
) can. desE.-U. américaines can. du RDM
Tarifs can. sur lesimportations des E.-U. 1,00
Tarifs am. sur lesimportations du Canada 0,83 1,00
Tarif can. sur lesimportations du RDM 0,46 0,37 1,00

Pour les importations du reste du monde, il y a eu également de substantielles réductions de tarifs, qui sont
passes d’ une moyenne |égerement supérieure a5 p. 100 en 1989 & 3,5 p. 100 en 1996. L e tarif moyen aux
Etats-Unis sur les exportations en provenance du Canada, pour le méme groupe de 42 produits, a baissé de
2,7 p. 100 en 1989 40,6 p. 100 en 1996. Dans |’ ensemble, e niveau des droits tarifaires, assez modeste en
1989, est maintenant beaucoup plus bas. Comme le montrent les vaeurs minimum et maximum ains que

I’ écart type, il y avait des variations importantes d’ une industrie &I’ autre en 1989 et celles-ci persistent.
Cependant, I’ ALE a clairement réduit la dispersion de méme qu’il a abaisse le niveau moyen des taux
tarifaires, tandis que les importations du reste du monde font encore voir certaines catégories protégées par
des tarifs élevés. Les groupes industriels ou les réductions tarifaires ont été les plus importantes dans le
cadre de I’ ALE sont les quatre catégories englobant les textiles et vétements, ol les tarifs canadiens sur les
importations en provenance des Etats-Unis sont passés d' un intervalle variant entre 12 et 20 p. 100 en 1989
a4 p. 100 ou moins en 1996. Les tarifs applicables aux Etats-Unis sur les mémes catégories de biens sont
passés d'un intervalle variant entre 5 et 18 p. 100 en 1989 amoins de 5 p. 100 en 1996. Ces mémes
industries montrent une forte croissance des échanges dans les deux sens. A titre d exemple, lavaleur des
échanges bilatéraux pour chacune des quatre catégories précitées a plus que doublé entre 1989 et 1996,
avec une croissance plus rapide des expéditions vers les Etats-Unis qui contribue & égaliser les flux
commerciaux bilatéraux en 1996.
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Lesfigures1 a7 font voir la mesure dans laguelle les échanges internationauix et interprovinciaux
ains que lestarifs ont changé de 1989 &4 1996 dans les 67 catégories de produits énumérées a |’ appendice.
Selon I'une ou I’ autre des mesures, |’ économie canadienne S est tournée davantage vers le commerce. La
figure 1 montre que les échanges du Canada (exportations plus importations) avec les Etats-Unis et le reste
du monde (RDM) par rapport aux échanges interprovinciaux ont atteint un sommet en 1994. Leratio des
échanges du Canada avec les Etats-Unis au commerce interprovincial est passé de 0,7 en 1989 a 1,1 en
1996. Simultanément, le ratio des échanges du Canada avec le reste du monde au commerce interprovincia
est passe de 0,3 40,4 durant laméme période. Lesfigures 2, 3 et 4 montrent les taux de croissance des
échanges, par catégorie de produits, avec les Etats-Unis, le RDM et les autres provinces, respectivemen.
Ces chiffres indiquent également qu’ entre 1989 et 1996, les échanges avec les Etats-Unis sont ceux qui ont
augmenté le plus rapidement, suivis du commerce avec le RDM. Cependant, une seule catégorie, celle des
produits pharmaceutiques, semble figurer parmi les dix catégories de biens qui ont connu la croissance la
plus rapide dans les échanges tant avec les Etats-Unis qu’ avec le RDM. De méme, une seule catégorie,
celle de lafabrication de cigarettes et de tabac, semble figurer parmi les dix catégories de biens qui ont
connu la croissance la plus rapide dans les échanges tant avec le RDM qu’ avec les autres provinces. Aing,
ces chiffres semblent indiquer que le commerce se spéciaise de plus en plus d un point de vue

géographique.

Méme s |’ on observe une tendance a la spécialisation géographique des échanges, le processus
N’ est pas encore complété. Lesfigures 5 et 6 montrent le degré de spécialisation en 1996. Cing groupes de
produits (les produits du nickel, les pétes, le matériel scientifique, les autres machines industrielles et le
bois d' oeuvre et de charpente) donnent lieu & un commerce actif avec les Etats-Unis et le RDM par rapport
au commerce interprovincia. En d autres termes, ces cing catégories de biens que le Canada échange
activement avec les Etats-Unis font également I’ objet o un commerce actif avec le RDM. Par ailleurs, les
piéces de véhicules automobiles et |es véhicules automobiles sont échangés principal ement avec les Etats-
Unis, ce qui évoque les effets du Pacte de I’ automobile.

Lafigure 7 souligne le fait que les droits percus en pourcentage des importations du RDM et des
Etats-Unis et |es exportations aux Etats-Unis ont diminué constamment depuis 1989. Cependant, les taux
tarifaires demeurent les plus élevés sur les importations provenant du RDM et les moins élevés sur les
exportations & destination des Etats-Unis. Une comparaison des figures 8 et 9 révéle que trois catégories de
produits (les boissons alcoolisées, les chaudiéres, réservoirs et plagues et les tissus) importés des Etats-Unis
ayant fait I’ objet d’ importantes réductions tarifaires ont aussi donné lieu a des réductions tarifaires sur les
importations provenant du RDM. Mais, lorsque nous comparons les changements tarifaires visant les
importations aux Etats-Unis et les exportations des Etats-Unis, I'impact de I’ ALE ressort dans la mesure
ou cing catégories de produits (bonneterie, tissus, vétement et accessoires, cuir et chaudiéres, réservoirs et
plaques) figurent parmi celles ayant enregistré les réductions tarifaires les plus importantes tant au Canada
qu aux Etats-Unis.

Letableau 4 fait voir les résultats des régressions ou I’ on a tenté d’ évaluer plus systématiquement
I’influence des changements tarifaires sur les écarts observés entre les industries dans |a croissance des flux
commerciaux. Les régressions sont transversales, chague observation représentant la croissance des
échanges entre 1989 et 1996 dans I’ un des 42 groupes de produits; la variable indépendante correspond aux
changements observés dans le taux tarifaire moyen pour le méme groupe de produits. Pour chague flux
d échanges, la principale variable explicative est |e taux tarifaire moyen applicable a ces échanges, sauf
pour le commerce interprovincial, ou le taux tarifaire ayant un pouvoir explicatif est celui qui s applique
aux échanges avec les Etats-Unis et le reste du monde.
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Tableau 4 Effets des changementstarifaires sur lesflux d’échanges

N° de I’ équation (i) (ii) (iii) (iv) (v) (vi) (vii)
Variables dépendantes dimus  dixus dip dimrow i-iii ii-iii i-iv
Variables indépendantes
ACanTarUS -0,032 0,040 0,019 -0,045 -0,045
(2,8) (21) (1,0) (2,0) (2.4
AUSTarCan -0,117 -0,121
(4,0) (3.9)
ACanTarROW -0,083 0,056
(21) (1.5)
dixus 0,347
(2,9)
RB? 0,141 0,270 0,142 0,057 0,069 0,261 0,091
SEE 0,260 0,470 0,370 0,373 0,505 0,494 0,367

Notes: Lesvaleurs absolues des tests statistiques t sont présentées sous les coefficients, entre parenthéses. La
variable dépendante est le logarithme du ratio des échanges en 1996 aux échanges en 1989, chaque
observation représentant une industrie différente. Les changements tarifaires sont le tarif moyen en
pourcentage en 1996 moins la valeur correspondante en 1989. Les équations (i) a (iv) sont lesratios des
flux commerciaux distincts tandis que les variables dépendantes des équations (v) a (vii) sont les
différences: (v) = (i)-(iii), (vi) = (ii)-(iii), et (vii) = (i)-(iv).

La premiére équation montre |I'impact significatif des changements dans les taux tarifaires
canadiens sur la croissance des importations provenant des Etats-Unis. L’ effet estimatif est trés important
étant donné que le changement dans les taux tarifaires est mesuré en points de pourcentage et que la
croissance des échanges est |e ratio du commerce en 1996 au commerce en 1989. Ains, une diminution
d un point de pourcentage dans le taux tarifaire applicable & un bien est associée a une augmentation
cumulative de 3,2 p. 100 des échanges entre 1989 et 1996. Aing, les réductions tarifaires moyennes de 3,9
points de pourcentage opérées entre 1989 et 1996 ont, selon les estimations, entrainé une hausse des
importations de 12,4 p. 100. Les effets estimatifs des réductions tarifaires aux Etats-Unis sur la croissance
des exportations canadiennes vers ce pays sont encore plus éevés, comme il ressort de I’ équation (i), alors
qu’ une réduction tarifaire moyenne de 2 points de pourcentage aurait entrainé une augmentation moyenne
des exportations de 24 p. 100 (0,117 x 2,06). Dans les deux cas, la proportion de |la variance inter-
industries des échanges est faible, ce qui révéle que méme s les effets estimatifs des réductions tarifaires
sont importants, cela est loin de tout expliquer™.

Notre principale tentative en vue d estimer les effets de I’ ALE sur le commerce interprovincia est
présentée sous I’ équation (iii) au tableau 4. La diminution des tarifs canadiens a eu un effet de
détournement de commerce important. Le coefficient de 0,04 signifie que pour chaque réduction d'un point
de pourcentage des tarifs canadiens sur lesimportations des Etats-Unis, le commerce interprovincial aurait
diminué de 4 p. 100. La baisse totale de 1989 a 1996, pour I’ ensemble des 42 catégories de produits, atteint
3,9 points de pourcentage, ce qui signifie une diminution du commerce interprovincia de plus de
15 p. 100 (0,156 = 3,9 x 0,04, et exp(0,156) = 1,15). Selon des équations non présentéesici, il N'y aeu
aucun effet direct manifeste sur le commerce interprovincia découlant de la diminution des taux tarifaires
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aux Etats-Unis, bien que certaines données indiquent des effets indirects associés aux volumes

d’ exportation, comme en témoigne le signe négatif du coefficient des exportations aux Etats-Unis dans
I’équation (ii). En combinant les résultats des équations (ii) et (iii), on peut supposer que ladiminution des
tarifs américains a créé plutét que détourné des échanges interprovinciaux. Lataille de cet effet, selon les
estimations, devrait avoir éé suffisamment importante pour compenser environ la moitié€ des pertes causées
au niveau des échanges interprovinciaux par les réductions tarifaires canadiennes liéesal’ ALE.

L’ augmentation proportionnelle du commerce interprovincial est d’ environ 0,04 (0,117 x 0,347 = 0,0406)
pour chaque point de pourcentage de réduction des droits tarifaires aux Etats-Unis. La diminution moyenne
de 2,06 points de pourcentage aurait donc haussé les échanges interprovinciaux d’ environ 8 p. 100 (2,06 x
0,0408 = 0,0836).

L’ effet net des changements tarifaires de I’ ALE sur le commerce interprovincial a donc été, selon
les estimations, une baisse d' environ 7 p. 100 (-0,156 + 0,084 = -0,077, et exp(-0,077) = 0,93). Comment
ce résultat se compare-t-il ala perte totale au niveau du commerce interprovincial en 1996 par rapport a ce
qu’aurait prédit le modéle de gravité? Selon les calculs rgjustés pour tenir compte de la croissance du
secteur des services (tableau 1), le commerce interprovincia en 1996 a été de 13 p. 100 inférieur a ce que
I’on aurait pu prévoir. Nos estimations approximatives indiquent qu’ un peu plus de lamoitié de cet écart
pourrait avoir été causée directement ou indirectement par les réductions tarifaires de I’ ALE, avec un effet
de détournement de commerce de 15 p. 100 attribuable aux réductions tarifaires canadiennes compense par
un effet de création de commerce de 7 p. 100 découlant de la diminution des droits tarifaires aux Etats-
Unis.

Comment pouvons-nous expliquer que les réductions tarifaires au Canada ont freiné le commerce
interprovincial tandis que les réductions tarifaires aux Etats-Unis ont eu pour effet de le stimuler? Une
raison possible est qu'il y a de nombreuses industries ou des filiales ont été établies au Canada par des
entreprises américaines pour desservir le marché canadien, avec des séries de production plus courtes et des
colits moyens plus éevés que les usines rivales aux Etats-Unis, qui ont éé congues pour desservir le
marché américain de plus grande taille. Lorsqu’ est survenu I’ ALE, qui prévoyait la suppression graduelle
de la plupart des droits tarifaires, de nombreuses entreprises manufacturiéres américaines éaient d§a
engagées dans un processus de rationaisation et de réduction des effectifs, dont la conséquence pourrait
bien avoir été lafermeture de nombreuses filiales canadiennes. Les effets nets sur le commerce de la
fermeture des filiales canadiennes auraient pris laforme d’ une augmentation des importations en
provenance des Etats-Unis directement dans la province de consommation, diminant par le fait méme
certains échanges interprovinciaux qui, auparavant, liaient les filiales canadiennes aleurs clients canadiens.

Par contre, tout accroissement des exportations suscité par I’ ALE a vraisemblablement engendré
une augmentation du commerce interprovincial des produits intermédiaires ou finals. S'il y avait eu
fermeture de filiales aux Etats-Unis, cela aurait entrainé une diminution du commerce entre les Etats, mais
il n’ existe aucune donnée sur le commerce inter-Etats permettant d’ évaluer si cela s est effectivement
produit. De fait, compte tenu de la taille beaucoup plus grande du marché américain, il est beaucoup moins
probable que des entreprises canadiennes aient été incitées a fermer des filiales aux Etats-Unis pour des
raisons d’ échelle; atout événement, il y a beaucoup plus de filiales américaines au Canada que defiliaes
canadiennes aux Etats-unis. Cette asymétrie contribue aussi & expliquer pourquoi les taux tarifaires aux
Etats-Unis ont influencé les exportations canadiennes davantage que les taux tarifaires canadiens peuvent
avoir influé sur les importations canadiennes. Comme il ressort des divers modéles d’ équilibre général
appliqués al’ ALE, une fois que les droits tarifaires américains ont été abai ssés a un niveau suffisamment
bas pour encourager |’ entrée des entreprises canadiennes, I’ échelle des ventes aux Etats-Unis peut atteindre
un niveau élevé par rapport a la production antérieure au Canada parce que le marché américain est dix
fois plus grand que le marché canadien.
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Selon les estimations, |es réductions appliquées au Canada aux droits tarifaires applicables aux
importations en provenance du reste du monde jouent un réle significatif dans I’ explication de la croissance
de ces importations, comme le montre |’ équation (iv). On note auss un effet de détournement de commerce
modeste et non significatif associé aux réductions tarifaires canadiennes dans le sillage de I’ ALE. Entre
1989-1996, les réductions des tarifs applicables aux importations au Canada en provenance du reste du
monde, qui ont atteint en moyenne 1,6 point de pourcentage, auraient, selon les estimations, entrainé une
hausse des importations du reste du monde au Canada d’ environ 10 p. 100 (0,065 x 1,6 = 0,104).

Il est possible de combiner I"information tirée des équations des flux commerciaux individuels pour
tenter de voir dans quelle mesure les changements tarifaires ont influé sur la croissance relative des
échanges internationaux et interprovinciaux. Chacune des équations (v) a (vii) estime la différence entre les
taux de croissance des deux flux commerciaux. L’ équation (v) estime la croissance des importations en
provenance des Etats-Unis moins la croissance du commerce interprovincial et révéle un effet significatif
éga al’ effet de création d' importations de I’ équation (i) plus |’ effet de détournement de commerce de
I’équation (iii). L’ éguation (vi) montre un effet |égérement plus important que celui qui ressort de I’ équation
(ii), ce qui indiquerait, atout e moins, que les droits tarifaires sur lesimportations aux Etats-Unis ont des
effets de détournement sur le commerce interprovincia éant donné que I’ on a estimé que les réductions
tarifaires aux Etats-Unis ont un effet négatif implicite sur le commerce interprovincial. Enfin, I équation
(vii) fait voir dans quelle mesure les réductions tarifaires au Canada ont influé sur le taux de croissance
différentiel desimportations en provenance des Etats-Unis et du RDM. L’ effet des réductions opérées dans
le cadre de I’ ALE est plusimportant et plus significatif, lataille estimative des deux effets, pour chaque
point de pourcentage de variation tarifaire, éant semblable mais de signe opposé. Etant donné que les
droits tarifaires canadiens sur les importations en provenance des Etats-Unis ont été réduits de plus du
double de la réduction tarifaire visant les importations du RDM, I effet net des deux ensembles de
changements tarifaires a été d’ accroitre la part des importations totales du Canada détenue par les Etats-
Unis tout en causant une augmentation des deux flux d’importations par rapport aux flux d’ échanges
interprovinciaux.

Enfin, nous avons comparé |a croissance des échanges Canada-Etats-Unis aprés I’ ALE acelle
projetée avant |’ entrée en vigueur de I’ accord. Lafigure 11 et le tableau 5 renferment une comparaison de
la croissance réelle des exportations aux Etats-Unis avec |es projections du modéle d’ équilibre général
utilisé par le ministére des Finances pour évaluer I' ALE™. Lafigure 12 et |e tableau 6 montrent la
comparaison correspondante pour |les importations canadiennes en provenance des Etats-Unis. Dans les
deux cas, il y aune corréation positive entre les prévisions du modéle et les hausses réelles observées, bien
que, dans la plupart des secteurs, les hausses réelles aient été beaucoup plus importantes que ce qu’ avait
prévu le modée™. Cela montre encore une fois I’ importance des changements qui se sont produits par
rapport a ce qui éait attendu, puisque le modele d' équilibre général supposait des élasticités-prix
relativement élevées pour les flux d' échanges de marchandises (2,8 pour les importations et 4,4 pour les
exportations) et que les réductions tarifaires utilisées aux fins des calculs du modée sont, a tout le moins,
supérieures aux réductions tarifaires moyennes observées jusqu’ a maintenant. Aing, I’ ALE a apparemment
engendré un commerce Nord-Sud beaucoup plus important que ce qui avait éé prévu. Un deuxiéme
élément encore plus troublant du casse-téte est que, méme s I’ augmentation des échanges a été beaucoup
plus importante que prévue, les gains de productivité qui devaient constituer lamotivation et le gain atirer
d un accroissement des échanges ne ressortent pas clairement. Les changements projetés dans le volume et
le profil des échanges manufacturiers devaient, selon le modéle, entrainer des économies d' échelle
suffisantes pour réduire les colts unitaires moyens dans le secteur manufacturier de 2,7 p. 100. Les
augmentations beaucoup plus importantes qui se sont produites dans |les échanges devraient normal ement
avoir engendré des gains de productivité plus grands. Cependant, méme s la présente étude et celle de
Clausing (1996) renferment des données probantes indiquant que les industries qui ont bénéficié des
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réductions tarifaires les plus importantes sont celles qui ont également enregistré les variations les plus
grandes au niveau des échanges, il n'y a pas de données inter-industries montrant des améliorations
correspondantes de la productivité. Une explication possible, présentée de fagon plus détaillée dans le
chapitre 7 de Helliwell (1998), est que le degré d' intégration des marchés américains et canadiens avant

I’ ALE était dga suffisamment élevé pour permettre de réaliser les gains importants associés al’ avantage
comparatif et a1’ échelle de production. Des recherches supplémentaires sur la productivité dans les
industries canadiennes et américaines sont requises pour Vvérifier la validité de cette hypothese. Par ailleurs,
ou de fagcon complémentaire, certains ont affirme que I’ écart de productivité observé avant I’ ALE entre les
secteurs manufacturiers canadiens et américains, qui n’a montré aucun signe de rapprochement en dépit de
I’ augmentation du commerce qui a suivi |’ entrée en vigueur de I’ ALE, pourrait comporter une erreur de
mesure tout autant qu’il laisse entrevoir des possibilités avantageuses d’ expansion du commerce.

Tableau 5
Exportations canadiennes aux Etats-Unis

Industrie Variation réelle Variation
1996/1989 prévue
-dinGDP ALE/sansALE

Agriculture 2,75 0,99
Forét 1,29 0,93
Péche et piégeage 1,56 0,95
Exploitation miniére 1,63 0,97
Aliments et boissons 1,79 1,23
Tabac 1,07 2,53
Caoutchouc et plastiques 211 1,38
Cuir 1,58 1,58
Textiles 2,69 1,58
Bonneterie 4,83 1,67

V étement 191 1,75
Bois 2,19 1,09
Meubles 2,20 1,28
Pétes et papiers 1,10 0,98
Imprimerie et édition 1,52 1,22
Métaux primaires 1,14 1,17
Produits en métal 2,12 1,26
Machines et matériel 2,06 1,31
Voitures et piéces 1,37 1,04
Autre matériel de transport 1,62 1,03
Produits électriques 2,04 1,89
Produits minératix 1,42 1,68
Produits du pétrole et du charbon 2,05 1,04
Produits chimiques 2,20 1,63
Autres produits manufacturiers 1,84 1,18

MOYENNE 1,92 1,33
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Tableau 6
I mportations canadiennes des Etats-Unis
Industrie Variation réelle Variation
1996/1989 prévue
-dinGDP ALE/sansALE

Agriculture 1,00 1,09
Forét 1,56 1,02
Péche et piégeage 0,90 1,06
Exploitation miniére 0,80 1,07
Aliments et boissons 1,72 1,09
Tabac 1,83 1,25
Caoutchouc et plastiques 1,56 1,19
Cuir 1,32 1,06
Textiles 1,83 1,19
Bonneterie 2,30 1,18
V étement 1,55 1,02
Bois 1,25 1,07
Meubles 1,30 1,36
Pétes et papiers 1,94 1,15
Imprimerie et édition 1,36 1,09
Métaux primaires 1,39 1,18
Produits en métal 1,60 1,13
Machines et matériel 1,44 1,10
Voitures et pieces 1,25 1,05
Autre matériel de transport 1,28 1,05
Produits électriques 1,49 1,16
Produits minéraux 1,37 1,12
Produits du pétrole et du charbon 1,15 1,05
Produits chimiques 1,88 1,17
Autres produits manufacturiers 1,46 1,09
MOYENNE 1,46 1,12

Figure 1. Ratio du commerceinternational au commer ce inter provincial
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Figure2. Ratio du commer ce des Etats-Unis en 1996 au commer ce des Etats-Unis en 1989
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Figure 3. Ratio du commercedu RDM en 1996 au commerce du RDM en 1989
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Figure4. Ratio du commerceinterprovincial en 1996 au commerceinterprovincial en 1989
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Figure5. Ratio du commer ce des Etats-Unis au commer ce inter provincial, 1996
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Figure 6. Ratio du commerce du RDM au commerce interprovincial, 1996
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Figure 7. Droits percusen pourcentage desimportations
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Figure 8. Changementsdanslestaux de droits percus sur lesimportationsdu RDM, 1989-1996
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Figure 9. Changements dans les taux de droits percus sur lesimportations des Etats-Unis, 1989-1996
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Figure 10. Changements dans lestaux de droits percus sur les exportations aux Etats-Unis, 1989-1996
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Figure11. Effetsdel'ALE sur lesexportations,
Valeursréedleset prévisions (r = 0,15)
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5. CONCLUSIONS

Les preuves qui ressortent des données tant agrégées qu’ au niveau des produits montrent que la croissance
du commerce interprovincial a éé sensiblement inférieure a celle des échanges entre le Canada et |es Etats-
Unis et entre le Canada et |e reste du monde entre 1989 et 1996. L es changements tarifaires, notamment
ceux associés al’ Accord de libre-échange entre le Canada et les Etats-Unis, peuvent expliquer un peu plus
de lamoitié de |’ écart dans le commerce interprovincial en 1996 par rapport a ce qu'il aurait &é selon le
modele de gravité. Le principd role de I’ ALE semble avoir é&té d’ accroitre les flux commerciaux directs
entre le Canada et les Etats-Unis, bien que les données disponibles |aissent entrevoir une certaine
contribution provenant également d’ un effet de détournement de commerce. La principale forme de
détournement de commerce semble étre le remplacement d’ échanges interprovinciaux par des importations
de biens manufacturés en provenance des Etats-Unis. Cette tendance qui ressort des résultats est
probablement plus robuste que tout chiffre précis étant donné que le pouvoir de prévision statistique des
estimations demeure assez faible. Afin d’avoir une mellleure idée de lataille et de la signification des effets
del’ ALE sur le commerce interprovincid, il serait souhaitable de compléter les données disponibles de
deux fagons, d’ abord en désagrégeant I’ information au niveau des produits pour permettre une
correspondance plus étroite des catégories tarifaires et, aing, faire ressortir plus nettement les différences
entre lesindustries sur le plan des réductions tarifaires et, deuxiémement, en gjoutant al’ échantillon de
données un certain nombre d’ années antérieures al’ ALE.

Bien que les résultats désagrégés ne soient pas suffisamment robustes pour offrir une estimation
fiable du role exact joué par I’ ALE dans la détermination du niveau du commerce interprovincia, les
résultats agrégeés présentés au chapitre 3 sont extrémement robustes. Les liens au niveau des échanges
interprovinciaux demeurent douze fois plus dével oppés que ceux qui existent entre le Canada et les Etats-
Unis. L’ ALE aeu un effet de réduction frontaliere parce que notre meilleure estimation, fortement appuyée
par les données, montre que I’ effet alafrontiere, qui était supérieur a 18 au cours de la période ayant
précédé I’ ALE, est tombé & 12 entre 1990 et 1993 et est demeuré stationnaire depuis. Certains effets
postérieurs al’ ALE sur le commerce interprovincial pourraient ne pas s étre encore compl étement
manifestés, mais la stabilité de I’ effet ala frontiére au cours des quatre derniéres années laisse penser qu'a
tout le moins la premieére ronde de rgjustement des échanges est maintenant terminée. En |” absence de tout
indice d’ une nouvelle tendance ala baisse, I’ économie canadienne au lendemain de I’ ALE conserve une
forte structure nationale dans laquelle les liens commerciaux interprovinciaux conservent un ordre de
grandeur beaucoup plus élevé que les liens unissant les provinces et les Etats.

Ces liens commerciaux interprovinciaux tres serrés par rapport aux liens internationaux veulent-ils
dire que le Canada ne peut profiter des améliorations de productivité découlant d’ une expansion des
échanges? Nos recherches, ains que les données qui ressortent des études sur la productivité pour la
période postérieure al’ ALE, laissent penser que la réponse est négative. La forte croissance des échanges
Canada-Etats-Unis au lendemain de I’ ALE, qui a en partie déplacé les échanges interprovinciaux, n'a
apparemment pas suscité de hausses importantes de la productivité, ni au niveau agrégé ni au niveau des
industries les plus sensibles aux effetsde I’ ALE. Aing, il est possible que lavigueur actuelle desliens
commerciaux entre le Canada et les Etats-Unis et, de fagon générale, entre les pays industriels soit
suffisante pour permettre |’ accés aux progrés technologiques transférables al’ échelle internationale et
favoriser aing larédlisation d’ économies d' échelle adéquates. Si cette conclusion préliminaire était
confirmée par des recherches subséguentes, il est aors probable que les économies nationaes
continueraient d’' avoir des liens commerciaux, économiques et sociaux beaucoup plus dével oppés que ceux
qui existent au niveau de |’ économie mondiae.
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NOTES

L’ALE est entré en vigueur le 1% janvier 1989.
Voir Holland (1994) qui renferme une analyse détaillée.

Hazledine (1990) a passe en revue la plupart des modeles d' équilibre généra antérieursal’ ALE et
leurs résultats, dont plusieurs figurent également dans I’ ouvrage publié sous la direction de
Whalley (1986), et il attire |’ attention sur la mesure dans laguelle les conclusions dépendent des
structures de codits et de concurrence retenues par hypothese.

D’ autres études indiquent que la frontiére pourrait ére un important obstacle a une intégration
compléte. Thomas (1993) montre qu'il n'y a pas de lien positif entre |’ épargne personnelle
régionale et I’ investissement privé au Canada, ce qui laisse penser que I’ épargne personnelle est
parfaitement mobile &1’ intérieur du pays. Bayoumi et Klein (1997) confirment ces résultats dans la
mesure ou leurs propres résultats montrent une mobilité compléte du capital au Canada mais une
mobilité partielle du capita entre le Canada et |e reste du monde.

Les résultats sont présentés dans I’ équation (viii) du tableau 2 de Helliwell (1997).

Suivant le Systéme de classification harmonisée, Clausing utilise des données détaillées sur les
produits de la classification & six chiffres, ce qui comprend environ 5 000 groupes de produits.
Lorsque les groupes de produits dont le commerce annuel est inférieur & 100 000 dollars sont
supprimés, lataille de I’ échantillon diminue de moitié (méme s les biens dont les échanges annuels
sont inférieurs & 100 000 dollars représentent globalement seulement environ 1 p. 100 du
commerce total). L’ échantillon est encore plus restreint si I’ on supprime les produits dont il a été
impossible de préciser le degré de libéraisation.

I1'y a90 flux interprovinciaux parce que chacune des dix provinces exporte vers les neuf autres.
Dans la présente étude, nous ne tenons pas compte des flux commerciaux intra-provinciaux.

Ce sont les Etats frontaliers plus les Etats non frontaliers les plus importants, soit le méme
échantillon que celui utilisé par McCallum (1995) et par Helliwell (1998). Ces paires de
partenaires commerciaux sont al’ origine de la presque totalité des échanges entre le Canada et les
Etats-Unis. Nous avons exclu les échanges entre les provinces et |es Etats les plus petits afin de
réduire le nombre d’ observations nulles et de minimiser le risque que les résultats log-linéaires
soient indiment influencés par des changements proportionnellement importants dans des flux
commerciaux tres limités.

Etant donné que cela ne représente que 2 p. 100 des observations totales, il ne faut pas s éonner
que les diverses fagons de traiter ces observations nulles n’ont pas engendré de différences
significatives au niveau des résultats.

La somme de ces deux variables prend la valeur 1,0 pour chaque observation éant donné que nous
ne disposons pas de données pour les échanges inter-Etats. Aing, le terme constant doit étre exclu
afin d’ éviter toute singularité dans la procédure d’ estimation. Si les coefficients des deux variables
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pouvaient prendre des valeurs différentes d’ une année a |’ autre, comme ¢’ est le cas dans notre
estimation, les résultats seraient alors équivaents a ceux que I’ on obtiendrait en incluant la variable
HOME pour représenter le commerce interprovincial et en permettant que le terme constant prenne
une valeur distincte pour chacune des années de I’ échantillon.

Pour les années 1991 & 1996, ces effets ala frontiere sont ains exactement les mémes que ceux
présentés au bas du tableau 2.2 de Helliwell (1998).

L’indice d'intensité des services correspond simplement ala série identifiée par M, divisée par sa
valeur de 1988.

Etant donné le risque d’ une causalité inverse, un lecteur-arbitre a suggéré que I’ on fasse une
régression inverse de ces équations bivariées et d autres, en traitant 1/ de larégression inversée et
[ delarégression originae comme éant les limites probables de la valeur réelle de f dansla
régression originde. Dans les régressions inversées, 1/p est, pour toutes les régressions bivariées,
plus important que les B présentés dans les tableaux. Ce test semblerait indiquer que les résultats
gue nous avons présentés dans les tableaux ont plus de chance de sous-estimer que de surestimer
les effets des changements tarifaires sur les échanges commerciaux.

Les projections sectorielles sont tirées d’un document publié par Finances Canada en 1988 et
intitulé « Modelling the Free Trade Agreement in Finance's General Equilibrium Trade Model ».
Lacroissance réelle est représentée par le ratio des échanges réels en 1996 a ceux de 1989, moins
le changement observé dans le logarithme du PIB nomina entre 1989 et 1996.

Une régression transversal e des exportations englobant les 25 secteurs n’est pas ressortie comme
significative, mais elle le devient s les six premiéres industries sont supprimées, ce qui signifie que
I’on écarte I alimentation, le tabac et les industries primaires. La corrélation simple entre les séries
de données réelles et prédites est de 0,13 pour I’ échantillon englobant les 25 secteurs et de 0,40
pour le groupe plus restreint de 19 secteurs. Comme on peut le voir au tableau 5, les prévisions
indiquent que I’industrie du tabac est I’ une des principales bénéficiaires sur le plan des
exportations, aors que cela ne ressort pas des statistiques sur les exportations. Dans le cas des
exportations, la régression est significative, peu importe que I’ on utilise un échantillon de 25 ou de
19 secteurs. La corrélation simple dans ce cas est de 0,41 pour I’ échantillon de 25 secteurs et de
0,33 pour celui plus restreint de 19 secteurs.
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APPENDICE
LISTE DESINDUSTRIESET DESTAUX DE DROITS

Tableau Al
Taux de droits de douane sur lesimportations au Canada en provenance des Etats-Unis
(selon les dossiersd’'importation de Revenu Canada, Douanes)

TAUX CALCULES DESDROITS DE DOUANE
PERCUS SUR LESIMPORTATIONS
CANADIENNES EN PROVENANCE

DESETATS-UNIS 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
1 GRAINS 111 109 1,01 100 089 081 050 0,3
2 ANIMAUX VIVANTS 120 140 099 107 051 037 029 0,16
3 AUTRESPRODUITS AGRICOLES 159 155 145 124 102 08 057 0,38
4 PRODUITSDE LA FORET 000 000 000 001 000 000 000 000
5 DEBARQUEMENTS DE POISSONS 000 000 000 000 001 000 000 000
6 PRODUITSDE LA CHASSE ET DU PIEGEAGE 000 000 000 000 000 000 000 000
7 MINERAISDE FER ET CONCENTRES 000 000 000 000 000 000 000 000
8 AUTRESMINERAISET CONCENT. METALL. 000 000 000 000 000 000 000 000
9 CHARBON 000 000 000 000 000 000 000 000
10 HUILES MINERALES BRUTES 000 000 000 000 000 000 000 000
11 GAZ NATUREL 000 000 000 000 000 000 000 000
12 MINERAUX NON METALLIQUES 02 017 015 008 005 005 002 0,00
13 SERVICES CONNEXES AUX MINES 000 000 000 000 000 000 000 000
14 PRODUITSDE LA VIANDE 1,78 186 145 123 102 0,78 051 040
15 PRODUITSLAITIERS 414 426 485 343 309 290 169 151
16 PRODUITS DU POISSON 116 094 084 069 048 033 022 014
17 FRUITSET LEGUMES PREPARES 500 562 552 501 413 343 260 182
18 NOURRITURE POUR ANIMAUX 107 048 011 012 007 007 006 0,04
19 FARINE, BLE ET AUTRES CEREALES 276 263 291 193 147 095 094 147
20 CEREALESP.DEJ. ET PROD. DEBOULANGERIE 590 635 594 518 4,07 342 264 181
21 SUCRE 583 613 58 411 334 376 189 045
22 PRODUITS ALIMENTAIRES DIVERS 425 532 471 398 309 240 197 142
23 BOISSONS GAZEUSES 428 508 375 215 305 189 166 1,17
24 BOISSONS ALCOOLISEES 2528 16,31 12,47 1122 1092 9,63 11,01 10,06
25 TABAC BRUT TRAITE 490 471 350 2,76 220 150 087 050
26 CIGARETTESET TABAC MANUFACTURES 10,16 940 1832 939 886 741 663 429
27 PNEUSET CHAMBRESA AIR 352 2,73 272 213 102 073 062 042
28 AUTRESPRODUITS EN CAOUTCHOUC 516 506 465 380 299 258 180 136
29 DEMI-PRODUITS EN PLASTIQUE 766 805 724 590 450 374 275 192
30 CUIR ET PRODUITSEN CUIR 1066 587 586 459 346 331 260 186
31 FILSET FIBRES CHIMIQUES 664 628 449 424 282 215 167 119
32 TISSUS 1467 1373 11,73 983 710 531 4,04 262
33 AUTRESPRODUITS TEXTILES 13,05 1264 1183 956 767 621 432 3,00
34 BONNETERIE ET TRICOTS 2024 1211 953 901 779 691 603 413
35 VETEMENTS ET ACCESSOIRES 1227 570 523 531 494 430 347 25
36 BOISD'OEUVRE ET DE CHARPENTE 001 000 000 000 000 000 000 000
37 BOIS DE PLACAGE ET CONTREPLAQUE 853 691 722 48 271 145 133 09
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TAUX CALCULES DESDROITS DE DOUANE
PERCUS SUR LESIMPORTATIONS
CANADIENNES EN PROVENANCE

DESETATS-UNIS 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
38 AUTRESPRODUITSEN BOIS 465 476 382 273 179 144 104 061
39 MEUBLESET APPAREILS D’'ECLAIRAGE 689 692 48 289 058 053 035 027
40 PATE 000 000 000 000 000 000 000 000
41 PAPIER JOURNAL ET AUTRES PAPIERS 372 362 233 131 016 012 008 003
42 PRODUITSEN PAPIER 601 539 413 253 094 071 041 029
43 IMPRIMERIE ET EDITION 140 102 097 053 011 012 010 0,06
44 PUBLICITE, MEDIAS IMPRIMES 000 000 000 000 000 000 000 0,00
45 PRODUITSEN FER ET EN ACIER 401 437 398 329 257 230 185 1,17
46 PRODUITSEN ALUMINIUM 126 102 072 050 024 016 012 0,10
47 PRODUITSEN CUIVRE ET ALLIAGES 296 356 244 157 141 097 054 0,36
48 PRODUITS EN NICKEL 159 093 077 040 019 007 004 002
49 AUTRES PRODUITS METALL. NON FERREUX 061 094 075 051 027 017 012 0,09
50 CHAUDIERES, RESERVOIRS ET PLAQUES 823 690 356 423 18 1,76 1,03 084
51 METAUX DE CHARPENTE SEMI-OUVRES 715 637 661 580 423 348 220 140
52 AUTRES PRODUITS FABRIQUES EN METAL 491 483 413 314 207 149 118 081
53 MACHINES AGRICOLES 015 015 011 009 005 005 002 0,01
54 AUTRES MACHINES INDUSTRIELLES 18 165 1,33 090 054 048 029 021
55 VEHICULESA MOTEUR 165 048 045 055 051 049 048 031
56 PIECESDE VEHICULES A MOTEUR 051 046 042 026 018 018 0411 0,10
57 AUTRE MATERIEL DE TRANSPORT 113 123 087 087 039 032 023 014
58 RECEPTEURSET APPAREILS MENAGERS 518 4,72 412 363 297 222 159 101
59 AUTRES PRODUITS ELECTRIQUES 320 2,89 248 205 157 148 092 061
60 PRODUITSEN CIMENT ET EN BETON 149 130 092 067 018 008 003 003
61 AUTRESPROD. MINERAUX NON METALL. 395 39 314 257 166 121 085 056
62 ESSENCE ET MAZOUT 000 000 000 000 000 000 000 000
63 AUTRESPROD. DU PETROLEET DU CHARBON 157 142 126 106 078 066 046 0,32
64 PRODUITS CHIMIQUES INDUSTRIELS 318 263 18 109 034 027 015 012
65 ENGRAIS 000 000 000 000 000 000 000 000
66 PRODUITS PHARMACEUTIQUES 498 393 364 348 221 166 011 0,04
67 AUTRES PRODUITS CHIMIQUES 489 465 368 231 123 116 086 059
68 MATERIEL SCIENTIFIQUE 158 131 099 072 054 04 032 025
69 AUTRES PRODUITS FABRIQUES 547 493 446 382 299 252 171 109
78 ELECTRICITE 000 000 000 000 000 000 000 000
93 IMPORTATIONS NON CONCURRENTIELLES 006 001 001 001 001 001 001 000
TOTAL, BIENS PRIMAIRES 051 052 052 050 043 035 022 014
TOTAL, BIENS MANUFACTURES 257 231 209 178 122 097 068 050
TOTAL, BIENS PRIMAIRES ET MANUFACTURES 244 221 201 172 119 095 067 048

Note: Pour de nombreux produits, des valeurs pour les droits pergus continuent d’ apparaitre apres la suppression des droits
tarifaires en vertu de I’ ALE. Ces montants représentent |es droits percus sur des biens importés des Etats-Unis mais
non produits dans ce pays ou sur des biens non conformes aux regles de contenu de I’ ALE.
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Tableau A2
Taux de droits de douane sur les exportations canadiennes aux Etats-Unis
(selon lesdossiersd’importation du U.S. Customs Service)

TAUX CALCULESDESDROITS DE DOUANE

PERCUS SUR LESEXPORTATIONS

CANADIENNES AUX ETATS-UNIS 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
1 GRAINS 081 137 108 149 100 082 037 014
2 ANIMAUX VIVANTS 075 062 039 021 001 001 001 0,00
3 AUTRESPRODUITS AGRICOLES 154 139 139 131 08l 052 042 028
4 PRODUITSDE LA FORET 000 000 000 000 000 000 000 0,00
5 DEBARQUEMENTS DE POISSONS 000 000 000 000 000 000 000 0,00
6 PRODUITSDE LA CHASSE ET DU PIEGEAGE 000 000 000 000 000 000 000 0,00
7 MINERAISDE FER ET CONCENTRES 000 000 000 000 000 000 000 0,00
8 AUTRESMINERAISET CONCENT. METALL. 000 000 000 000 001 000 001 0,00
9 CHARBON 000 000 000 000 000 000 000 0,00
10 HUILES MINERALES BRUTES 034 021 017 009 000 000 0,00 0,00
11 GAZ NATUREL 000 000 000 000 000 000 000 0,00
12 MINERAUX NON METALLIQUES 002 002 001 001 000 000 000 0,00
13 SERVICES CONNEXES AUX MINES 000 000 000 000 000 000 000 0,00
14 PRODUITSDE LA VIANDE 060 052 036 010 009 005 004 003
15 PRODUITSLAITIERS 370 277 239 222 208 143 128 124
16 PRODUITS DU POISSON 038 028 021 014 010 009 0,07 0,06
17 FRUITSET LEGUMES PREPARES 574 487 412 350 2,71 193 137 090
18 NOURRITURE POUR ANIMAUX 031 029 015 002 003 001 0,00 0,00
19 FARINE, BLE ET AUTRES CEREALES 242 221 234 205 138 106 071 044
20 CEREALESP.DEJ. ET PROD. DEBOULANGERIE 020 045 059 035 067 056 053 047
21 SUCRE 044 003 114 210 305 269 246 247
22 PRODUITS ALIMENTAIRES DIVERS 296 2,79 297 223 173 117 092 059
23 BOISSONS GAZEUSES 020 019 017 009 007 009 0,00 0,00
24 BOISSONS ALCOOLISEES 080 093 093 066 065 055 032 024
25 TABAC BRUT TRAITE 814 795 756 68 590 518 4,12 3,00
26 CIGARETTESET TABAC MANUFACTURES 877 685 422 363 311 258 179 125
27 PNEUSET CHAMBRESA AIR 282 25 221 18 150 112 083 057
28 AUTRES PRODUITS EN CAOUTCHOUC 255 281 242 191 124 091 068 067
29 DEMI-PRODUITS EN PLASTIQUE 303 29 263 213 168 126 092 066
30 CUIR ET PRODUITSEN CUIR 49 523 551 412 345 314 262 177
31 FILSET FIBRES CHIMIQUES 576 387 354 309 177 104 083 062
32 TISSUS 835 815 889 740 546 337 247 174
33 AUTRESPRODUITS TEXTILES 399 349 304 247 208 176 174 111
34 BONNETERIE ET TRICOTS 1529 1338 1212 999 820 654 486 344
35 VETEMENTS ET ACCESSOIRES 845 933 915 7,86 599 499 436 36
36 BOIS D'OEUVRE ET DE CHARPENTE 000 000 000 000 000 000 000 0,00
37 BOISDE PLACAGE ET CONTREPLAQUE 113 085 062 036 012 009 007 007
38 AUTRESPRODUITSEN BOIS 13 133 125 0,78 026 020 015 013
39 MEUBLESET APPAREILS D’'ECLAIRAGE 191 142 102 059 008 012 007 005
40 PATE 000 000 000 000 000 000 000 0,00
41 PAPIER JOURNAL ET AUTRES PAPIERS 018 017 012 007 001 001 0,00 0,00
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TAUX CALCULES DESDROITS DE DOUANE
PERCUS SUR LESEXPORTATIONS

CANADIENNES AUX ETATS-UNIS 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
42 PRODUITSEN PAPIER 140 107 076 044 018 014 009 0,08
43 IMPRIMERIE ET EDITION 022 028 025 013 005 004 002 0,01
44 PUBLICITE, MEDIAS IMPRIMES 000 000 000 000 000 000 000 0,00
45 PRODUITSEN FER ET EN ACIER 280 253 246 210 159 122 090 0,60
46 PRODUITSEN ALUMINIUM 033 020 015 009 006 005 004 0,02
47 PRODUITSEN CUIVRE ET ALLIAGES 079 071 057 033 012 046 031 0,16
48 PRODUITS EN NICKEL 001 001 001 001 000 001 000 0,00
49 AUTRES PRODUITS METALL. NON FERREUX 088 101 094 040 043 036 024 0,19
50 CHAUDIERES, RESERVOIRS ET PLAQUES 262 249 207 111 060 038 023 014
51 METAUX DE CHARPENTE SEMI-OUVRES 222 197 1,71 128 107 088 064 047
52 AUTRES PRODUITS FABRIQUES EN METAL 236 234 18 149 104 075 055 042
53 MACHINES AGRICOLES 0,07 007 010 006 008 007 002 001
54 AUTRES MACHINES INDUSTRIELLES 104 092 069 044 018 013 010 0,10
55 VEHICULESA MOTEUR 000 003 006 006 004 002 002 004
56 PIECESDE VEHICULES A MOTEUR 028 048 015 014 012 020 031 035
57 AUTRE MATERIEL DE TRANSPORT 059 034 018 011 005 014 014 012
58 RECEPTEURSET APPAREILS MENAGERS 202 204 167 114 08 074 053 038
59 AUTRESPRODUITS ELECTRIQUES 161 119 089 072 057 058 034 029
60 PRODUITSEN CIMENT ET EN BETON 105 072 065 023 002 000 000 0,00
61 AUTRESPROD. MINERAUX NON METALL. 154 120 094 077 053 053 044 032
62 ESSENCE ET MAZOUT 028 018 016 008 004 001 0,00 0,00
63 AUTRES PROD. DU PETROLE ET DU CHARBON 006 007 005 004 000 000 001 001
64 PRODUITS CHIMIQUES INDUSTRIELS 382 236 155 084 013 012 009 0,07
65 ENGRAIS 000 000 000 000 000 000 000 0,00
66 PRODUITS PHARMACEUTIQUES 224 186 249 245 168 138 001 001
67 AUTRES PRODUITS CHIMIQUES 303 251 19 112 076 062 046 0,29
68 MATERIEL SCIENTIFIQUE 19 133 095 072 063 043 038 039
69 AUTRES PRODUITS FABRIQUES 211 2,04 1,77 154 120 098 058 044
78 ELECTRICITE 000 000 000 000 000 000 000 0,00
93 IMPORTATIONS NON CONCURRENTIELLES 000 000 000 000 000 000 000 0,00
TOTAL, BIENS PRIMAIRES 026 021 017 015 007 007 004 002
TOTAL, BIENS MANUFACTURES 077 070 059 048 034 027 021 0,19
TOTAL, BIENS PRIMAIRES ET MANUFACTURES 071 065 054 044 030 025 019 0,17

Note: Pour de nombreux produits, des valeurs pour les droits pergus continuent d’ apparaitre apres la suppression des droits
tarifaires en vertu de I’ ALE. Ces montants représentent les droits percus sur des biens exportés du Canada mais non

produits dans ce pays ou sur des biens non conformes aux regles de contenu del’ ALE.
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Tableau A3
Taux desdroitsde douane sur lesimportations au Canada du reste du monde
(selon les dossiersd’'importation de Revenu Canada, Douanes)

TAUX CALCULES DESDROITS DE DOUANE
PERCUS SUR LESIMPORTATIONS

AU CANADA DU RESTE DU MONDE 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
1 GRAINS 022 009 017 060 004 019 072 0,10
2 ANIMAUX VIVANTS 014 001 001 000 006 004 013 0,00
3 AUTRESPRODUITS AGRICOLES 138 126 126 133 149 147 134 120
4 PRODUITSDE LA FORET 000 000 000 000 000 000 000 0,00
5 DEBARQUEMENTS DE POISSONS 000 000 000 000 000 000 000 0,00
6 PRODUITSDE LA CHASSE ET DU PIEGEAGE 003 000 000 000 017 000 000 0,01
7 MINERAISDE FER ET CONCENTRES 000 000 000 000 000 000 000 0,03
8 AUTRESMINERAISET CONCENT. METALL. 000 047 000 000 000 000 000 0,00
9 CHARBON 000 000 000 000 000 000 000 0,00
10 HUILES MINERALES BRUTES 000 000 000 000 000 000 000 0,00
11 GAZ NATUREL 000 000 000 000 000 000 000 0,00
12 MINERAUX NON METALLIQUES 027 026 058 021 029 029 029 0,03
13 SERVICES CONNEXES AUX MINES 000 000 000 000 000 000 000 0,00
14 PRODUITSDE LA VIANDE 164 178 176 169 119 086 068 056
15 PRODUITSLAITIERS 169 230 224 204 174 18 175 1,82
16 PRODUITS DU POISSON 381 318 309 239 214 194 160 096
17 FRUITSET LEGUMES PREPARES 575 609 609 553 555 563 510 421
18 NOURRITURE POUR ANIMAUX 1,71 104 098 106 066 057 045 046
19 FARINE, BLE ET AUTRES CEREALES 643 674 939 1035 780 615 578 6,60
20 CEREALESP.DEJ. ET PROD. DEBOULANGERIE 4,75 589 541 524 442 462 363 345
21 SUCRE 480 493 620 598 559 426 236 1724
22 PRODUITS ALIMENTAIRES DIVERS 387 404 400 422 393 38 353 310
23 BOISSONS GAZEUSES 171 604 745 243 790 543 581 3,02
24 BOISSONS ALCOOLISEES 3995 1861 17,33 1518 12,20 14,13 14,00 14,06
25 TABAC BRUT TRAITE 538 835 694 125 245 108 176 2098
26 CIGARETTES ET TABAC MANUFACTURES 4300 4534 12,86 12,19 748 1286 9,74 11,22
27 PNEUSET CHAMBRESA AIR 782 953 954 936 846 850 7,37 694
28 AUTRES PRODUITS EN CAOUTCHOUC 884 674 572 543 562 527 590 578
29 DEMI-PRODUITS EN PLASTIQUE 857 971 955 915 806 7,62 679 6,01
30 CUIR ET PRODUITSEN CUIR 13,11 17,18 17,06 16,82 1458 14,07 14,33 13,30
31 FILSET FIBRES CHIMIQUES 791 970 957 906 710 652 598 489
32 TISSUS 1504 16,61 17,17 1590 14,03 1335 1221 11,03
33 AUTRESPRODUITS TEXTILES 11,27 1532 1431 1231 1058 11,34 1064 948
34 BONNETERIE ET TRICOTS 1996 2581 2545 2394 1962 19,61 1931 18,17
35 VETEMENTS ET ACCESSOIRES 13,93 17,14 16,84 16,08 1459 1443 1393 12,68
36 BOISD'OEUVRE ET DE CHARPENTE 000 000 000 000 000 000 000 0,00
37 BOIS DE PLACAGE ET CONTREPLAQUE 480 508 523 494 467 431 398 341
38 AUTRESPRODUITSEN BOIS 455 424 401 350 270 294 253 227
39 MEUBLESET APPAREILS D’'ECLAIRAGE 893 1157 1043 1093 834 882 811 675
40 PATE 000 000 000 000 000 000 000 0,00
41 PAPIER JOURNAL ET AUTRES PAPIERS 351 395 341 380 39 403 302 142
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TAUX CALCULES DESDROITS DE DOUANE
PERCUS SUR LESIMPORTATIONS

AU CANADA DU RESTE DU MONDE 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
42 PRODUITSEN PAPIER 754 792 763 732 718 675 509 4,06
43 IMPRIMERIE ET EDITION 1,08 110 106 092 092 09 082 0,65
44 PUBLICITE, MEDIAS IMPRIMES 000 000 000 000 000 000 000 0,00
45 PRODUITSEN FER ET EN ACIER 379 525 512 414 397 525 391 278
46 PRODUITSEN ALUMINIUM 223 269 208 193 211 194 148 145
47 PRODUITSEN CUIVRE ET ALLIAGES 294 339 333 308 294 212 120 076
48 PRODUITS EN NICKEL 032 032 03 010 012 010 036 0,89
49 AUTRES PRODUITS METAL. NON FERREUX 094 130 172 066 102 065 053 045
50 CHAUDIERES, RESERVOIRS ET PLAQUES 982 954 783 661 800 645 472 283
51 METAUX DE CHARPENTE SEMI-OUVRES 587 611 595 588 521 536 433 344
52 AUTRES PRODUITS FABRIQUES EN METAL 556 669 7,12 640 562 508 445 341
53 MACHINES AGRICOLES 013 016 016 017 010 011 013 0,09
54 AUTRES MACHINES INDUSTRIELLES 18 199 187 166 131 126 087 0,65
55 VEHICULESA MOTEUR 13,86 15,74 12,78 1154 856 654 509 450
56 PIECESDE VEHICULES A MOTEUR 138 160 165 103 084 069 063 065
57 AUTRE MATERIEL DE TRANSPORT 087 132 118 056 102 072 036 017
58 RECEPTEURSET APPAREILS MENAGERS 388 431 436 252 226 202 174 137
59 AUTRES PRODUITS ELECTRIQUES 339 389 344 321 273 241 19 141
60 PRODUITSEN CIMENT ET EN BETON 137 127 200 104 349 209 241 215
61 AUTRESPROD. MINERAUX NON METALL. 747 782 799 726 634 619 542 450
62 ESSENCE ET MAZOUT 000 000 000 000 000 000 000 0,00
63 AUTRESPROD. DU PETROLEET DUCHARBON 131 054 039 041 055 102 082 041
64 PRODUITS CHIMIQUES INDUSTRIELS 322 402 409 423 415 407 158 104
65 ENGRAIS 000 000 000 000 000 000 000 0,00
66 PRODUITS PHARMACEUTIQUES 587 897 89 88 773 743 009 0,07
67 AUTRES PRODUITS CHIMIQUES 541 617 603 574 58 593 521 433
68 MATERIEL SCIENTIFIQUE 320 342 342 288 266 232 199 158
69 AUTRES PRODUITS FABRIQUES 498 622 614 590 528 540 394 317
78 ELECTRICITE 000 000 000 000 000 000 000 0,00
93 IMPORTATIONS NON CONCURRENTIELLES 035 057 09 09 034 022 019 004
TOTAL, BIENS PRIMAIRES 011 017 012 011 014 014 013 0,09
TOTAL, BIENS MANUFACTURES 581 654 617 577 485 439 364 313

TOTAL, BIENS PRIMAIRES ET MANUFACTURES 522 565 549 513 438 400 330 276
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communications au Canada, Jeffrey |. Bernstein, Université Carleton et National Bureau of Economic
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sciences économiques, Université d’ Ottawa, et Frank C. Lee, Industrie Canada, 1996.

Lesrépercussionsde la technologie et desimportations sur I'emploi et les salaires au Canada,
Frank C. Lee, Industrie Canada, 1996.

Laformation d’alliances stratégiques danslesindustries canadiennes : une analyse
micr oéconomique, Sunder Magun, Applied International Economics, 1996.
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économique, Industrie Canada, 1998.

N°23 Larestructuration del’industrie canadienne : analyse micro-économique, Sunder Magun, Applied
International Economics, dans le cadre d'un contrat avec Industrie Canada, 1998.

N°24  Lespolitiques du gouvernement canadien al’égard del’investissement étranger direct au Canada,
Steven Globerman, Université Simon Fraser et Université Western Washington, et Daniel Shapiro,
Université Simon Fraser, dans le cadre d’ un contrat avec Industrie Canada, 1998.

N°25 Uneévaluation structuraliste des politiques technologiques — Pertinence du modéle schumpétérien,
Richard G. Lipsey et Kenneth Carlaw, Université Simon Fraser, avec la collaboration de Davit D.
Akman, chercheur associé, dans le cadre d' un contrat avec Industrie Canada, 1998.

N°26 Commerceintrasociété des entreprisestransnationales étrangéres au Canada, Richard A. Cameron,
Direction de I’ analyse de la politique micro-économique, Industrie Canada, 1998.

N°27 Lahausserécente des demandes de brevets et la performance des principaux pays industrialisés sur
le plan del’innovation — Tendances et explications, Mohammed Rafiquzzaman et Lori Whewell,
Direction de I’ analyse de la politique micro-économique, Industrie Canada, 1998.

N°28 Technologie et demande de compétences: une analyse au niveau del’industrie, Surendra Gera et
Wulong Gu, Industrie Canada, et Zhengxi Lin, Statistique Canada, 1999.

N°29 L’'écart deproductivité entreles entreprises canadiennes et américaines, Frank C. Lee et Jianmin

Tang, Direction de |’ analyse de |a politique micro-économique, Industrie Canada, 1999.
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pour I’ Accord canadien sur le commerceintérieur, E. Wayne Clendenning et Robert J. Clendenning,
E. Wayne Clendenning & Associates Inc., dans le cadre d’ un contrat avec Industrie Canada, 1997.
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N°4  Lestendances démographiquesau Canada, 1996-2006 : les répercussions sur les secteurs public et
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