
Hausse des mises en chantier de
jumelés

• Les fondations de 241 habitations ont été
coulées dans la province au troisième
trimestre, comparativement à 256 un an plus
tôt. Le recul a été causé par celui qui est
survenu dans la région de Charlottetown.

• À Charlottetown, 117 logements ont été mis
en chantier au troisième trimestre, soit 34 %
de moins qu'un an auparavant. Malgré la
baisse, il s'agit d'un niveau d'activité quelque
peu supérieur à la moyenne des dix dernières
années, qui se chiffre à 115.Tous les secteurs
de la ville ont contribué au repli des mises en
chantier dans l'AR de Charlottetown.

• Dans la ville de Charlottetown, les mises en
chantier ont été moins nombreuses entre
juillet et septembre qu'à pareille époque en
2004, parce qu'il ne s'est commencé aucun
gros ensemble d'appartements. Au troisième
trimestre de 2004, un immeuble de 32

appartements avait été mis en chantier, ce qui
avait fait gonfler les volumes de construction
dans la région. Rien de tel ne s'est produit
cette année, ce qui explique le ralentissement
global de l'activité. Dans le segment des
maisons individuelles, le nombre de mises en
chantier a fléchi; de 38 au troisième trimestre
de 2004, il est passé à 32 un an plus tard. La
seule lueur ayant éclairé le marché de
l'habitation dans la ville est venue du segment
des jumelés, où la quantité de mises en
chantier a plus que doublé par rapport à l'an
dernier, pour s'établir à 22.

• Les autres sous-marchés de la région ont subi
à peu près le même sort que la ville de
Charlottetown. Les mises en chantier de
maisons individuelles dans ces secteurs ont
été au nombre de 52 au troisième trimestre,
alors qu'elles s'étaient chiffrées à 65 à la
période correspondante de 2004. Celles de
jumelés ont augmenté, tout comme dans la
ville, passant de 6 à 11.
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L'emploi à plein temps a continué de
croître au troisième trimestre

• Le nombre total de personnes occupées dans la région de
Charlottetown a augmenté pendant les trois premiers
trimestres de 2005 et atteint 31 000 - du jamais vu pour
cette période de l'année.

• De janvier à septembre, 81,0 % des emplois étaient des
postes à plein temps, ce qui représente une légère diminution
en regard de 2004. Autrement dit, il s'est créé plus d'emplois
à temps partiel que d'emplois à plein temps depuis le début
de l'année.

• À l'échelle de la province, le nombre de personnes occupées
affiche une progression de 2,8 % par rapport aux neuf
premiers mois de 2004, ce qui équivaut à environ 1 900
emplois.

La demande de jumelés neufs reste vive

• De janvier à septembre, 53 jumelés ont été mis en chantier
dans la région de la capitale - une hausse de 11 unités en
glissement annuel et un sommet sans précédent pour cette
période de l'année. En outre, la plupart sont des habitations
pour propriétaire-occupant plutôt que des logements locatifs.
Pas plus tard qu'en 2002, la grande majorité des jumelés mis
en chantier étaient destinés au marché locatif. Depuis lors, la
tendance s'est complètement renversée, si bien que tous les
jumelés commencés en 2005 sont pour propriétaire-
occupant. Ce revirement tient principalement au
renchérissement des logements neufs, qui incite bien des
acheteurs potentiels à envisager l'acquisition d'un jumelé. La
tendance devrait se poursuivre, et la part de marché occupée
par les jumelés devrait s'accroître à mesure que les prix
continueront de monter.

Le prix S.I.A.® moyen a atteint un sommet
au troisième trimestre 

• Depuis le début de 2005, les ventes S.I.A.® sont en baisse
dans tous les sous-marchés de la région de Charlottetown,
sauf un. Malgré le recul, le prix de vente moyen a crû dans les
quatre sous-marchés. Il s'est vendu 340 logements pendant
les neuf premiers mois de l'année, contre 356 à pareille
période en 2004. Le prix de vente moyen dans la région de
la capitale, qui s'élevait à 134 177 $ entre janvier et
septembre 2004, se hissait déjà à 143 623 $ un an plus tard.

• Seul le district 5 a enregistré un volume de ventes plus
important durant les trois premiers trimestres de 2005.Voilà
qui contraste avec ce qui a été observé par les années
passées, à l'époque où les plus fortes augmentations avaient
lieu dans les districts 4 et 7. Peut-être est-ce parce que les
hausses de prix ont été plus faibles dans le district 5, de telle
sorte qu'aujourd'hui les logements y sont plus abordables
qu'ailleurs dans la région, ce qui les rend plus populaires
auprès des acheteurs potentiels.
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Vous avez besoin de renseignements plus détaillés?
Les produits et services d'analyse de marché sont conçus pour répondre à vos besoins.

La SCHL est la source à consulter pour obtenir des analyses approfondies et des données complètes sur 
le marché de l'habitation. Si vous oeuvrez dans le domaine de l'habitation, vous vous devez de comprendre 
les tendances et les facteurs qui influent sur les marchés résidentiels de l'Île-du-Prince-Édouard. Rien ne
remplace les analyses approfondies et concises qu'offre la SCHL sur l'évolution du marché de l'habitation.

Communiquez dès aujourd'hui avec Jason Beaton :
Tél : (506) 851-6047
Email : jbeaton@cmhc-schl.gc.ca


