
Dans la région de St. John's, le marché de
l'habitation a faibli au troisième trimestre de
2005, les mises en chantier et les ventes S.I.A.®

ayant fléchi par rapport à la même période l'an
dernier.

Nouvelle diminution des mises
en chantier

La tendance à la baisse que suit la construction
résidentielle depuis le début de l'année s'est
maintenue tout au long du troisième trimestre.
Durant la période de juillet à septembre, les
mises en chantier ont diminué de 10,4 % dans
la région de St. John's pour s'établir à 501.
Celles de maisons individuelles ont reculé de
16,7 % pour se chiffrer à 354, tandis que celles

de logements collectifs ont augmenté de 9,7 %
et se sont fixées à 147. Compte tenu des
pertes subies plus tôt dans l'année, le cumul
annuel des mises en chantier d'habitations
accuse maintenant un retard de 15,3 % par
rapport à celui de la même période l'an dernier
et s'élève à 1 115. Il convient de souligner que,
même si la construction résidentielle a fléchi par
rapport à 2004, elle demeure élevée par
comparaison aux normes historiques. En effet, le
niveau d'activité enregistré cette année est le
deuxième en importance de la décennie et
dépasse de 12 % la moyenne des six dernières
années.

Le repli de cette année est sans doute
étroitement lié à la croissance soutenue de
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l'offre d'habitations existantes. Le nombre
d'inscriptions courantes S.I.A.® enregistrées par la
chambre immobilière de l'Est de Terre-Neuve a
augmenté de 24,1 % au troisième trimestre; il dépasse
de 30,2 % celui des neuf premiers mois de 2004. Le
choix accru sur le marché continue d'éloigner les
acheteurs du marché du neuf. La hausse des coûts de
construction influe aussi sur la demande d'habitations
neuves. Durant les mois de janvier à août 2004, l'écart
entre les prix moyens des maisons individuelles ou
jumelées neuves et celui des logements existants
avoisinait 39 000 $ dans la région de St. John's. Pendant
la même période en 2005, cet écart a grimpé à plus
de 47 000 $. Cette différence croissante a, selon toute
vraisemblance, causé un déplacement de la demande
au profit du marché de l'existant, ce qui a contribué à
la régression des mises en chantier cette année.

Les ventes S.I.A.® décroissent aussi au
troisième trimestre

À l'instar de la construction résidentielle, les ventes de
logements existants ont reculé au troisième trimestre.
Les ventes S.I.A.® conclues par l'entremise de la
chambre immobilière de l'Est de Terre-Neuve ont
fléchi de 4,5 % par rapport à la même période en
2004, se chiffrant à 1 103. Malgré cette baisse, les
ventes ont tout de même atteint leur deuxième niveau
en importance pour un troisième trimestre. La
diminution des ventes le trimestre dernier a plus
qu'annulé les gains précédents, de sorte que le cumul
annuel affiche une légère diminution de 0,3 % et se
situe à 2 376. Après avoir favorisé les vendeurs durant
trois années d'affilée, le marché de l'existant a basculé
vers son point d'équilibre au cours du trimestre, en
grande partie grâce à la croissance soutenue de l'offre.
Malgré ce meilleur équilibre, la progression des prix est
demeurée vigoureuse. En effet, le prix S.I.A.® moyen
des logement a gagné 6,9 % et s'établit à 142 334 $. Il
affiche cependant un taux de croissance inférieur à
celui de 8,4 % enregistré au deuxième trimestre.
Comme on s'attend à ce que le marché demeure
équilibré tout au long de 2006, la progression des prix
devrait ralentir.
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Vous avez besoin de renseignements plus détaillés?
Les produits et services d'analyse de marché sont conçus pour répondre à vos besoins.

La SCHL est la source à consulter pour obtenir des analyses approfondies et des données complètes sur 
le marché de l'habitation. Si vous oeuvrez dans le domaine de l'habitation, vous vous devez de comprendre 
les tendances et les facteurs qui influent sur les marchés résidentiels de la Terre-Neuve. Rien ne remplace 
les analyses approfondies et concises qu'offre la SCHL sur l'évolution du marché de l'habitation.

Communiquez dès aujourd'hui avec Brian Martin :
Tél : (709) 772-4034
Email : bmartin@cmhc-schl.gc.ca
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