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Article spécial du mois :
Tendances de l’investissement étranger direct 

dans les pays du G-7 et en Chine

Points saillants

L’excédent du commerce total de 
marchandises du Canada avec le 
monde a diminué en septembre, alors 
que les exportations ont baissé et que 
les importations ont augmenté.

Le solde commercial du Canada avec 
les États-Unis a aussi diminué.

La valeur du dollar canadien était en 
hausse pour le mois.

Principaux indicateurs mensuels
du commerce

(septembre 2004)

*     Données de niveau seulement. 
**   Indice : 1982-1990 = 100
*** Indice : 1997 = 100
Source : Compilations du MAECI fondées sur des données de 
Statistique Canada.

International Trade     Commerce international
Canada                        Canada

Industrie     Industry
Canada      Canada

au mois 
précédent

à l'année 
précédente

 Exportations 36 088 -3,4 8,8
 - Exportations aux É.-U. 29 425 -2,7 8,1

 Importations 31 033 0,4 11,6
 - Importations des É.-U. 21 529 0,9 9,6

 Solde commercial* 5 055 6 437 5 371
 - Solde avec les É.-U.* 7 896 8 897 7 583

 Prix des prod. de base** 148,0 -1,9 25,0
    
 Dollar canadien (¢US)* 79,3 76,2 74,1

 Prix des exportations*** 105,6 -2,2 3,1
 Prix des importations*** 95,1 -1,6 0,4

Variation en % par rapport

Millions de $
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Les excédents commerciaux ont fondu …

L’excédent commercial global du Canada a 
reculé de 1,4 milliard de dollars en septembre 
pour s’établir à 5,1 milliards de dollars.

En septembre, l’excédent mensuel avec 
les États-Unis a diminué de 1,0 milliard 
de dollars, à $7,9 milliards de dollars.

… et la valeur du dollar canadien a 
fortement augmenté.

Le dollar canadien a bondi de 3,1 ¢US en 
septembre, terminant le mois à 79,26 ¢US. La 
valeur du dollar était 7,0 p. 100 plus élevée 
qu’en septembre de l’année dernière.

En septembre, les prix des produits de base ont 
reculé de 1,9 point de pourcentage sur le mois 
précédent. Les termes de l’échange se sont 
détériorés, les prix des exportations ayant 
fléchi davantage que les prix des importations 
au cours du mois.

Sources : Statistique Canada et Banque du Canada.

Commerce de marchandises
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Tendances de l’investissement étranger direct
dans les pays du G-7 et en Chine

Sorties d’IED du G-7 et de la Chine

Source : Conférence des Nations Unies sur le commerce 
et le développement.

Source : Conférence des Nations Unies sur le commerce 
et le développement.

Les entrées d’IED continuent de 
baisser dans tous les pays du G-7, 
tandis qu’elles ont augmenté
sensiblement en  Chine …

Depuis 2000, le Canada et les É.-U. ont 
enregistré une baisse constante des entrées 
d’IED, laquelle a été plus marquée que dans 
tout autre pays du G-7.

- Les entrées d’IED au Canada ont chuté
de 67 milliards de $US en 2000 à tout 
juste 7 milliards de $US en 2003, une 
baisse de 90 p. 100.

Par ailleurs, les entrées d’IED en Chine sont 
passées de 40,7 milliards de $US en 2000 à
53,5 milliards de $US en 2003.

Le déclin continu des entrées d’IED dans les 
pays du G-7 peut être attribué à trois grands 
facteurs : la faible croissance de ces pays, une 
consolidation des activités de fusion et 
acquisitions après la correction boursière et 
enfin, un déplacement de l’IED des pays de 
l’OCDE vers les économies émergentes comme 
celle de la Chine.

…comme les sorties d’IED des pays 
du G-7, mais dans une mesure plus 
limitée.

Les sorties d’IED du Canada ont reculé de  
44,7 milliards de $US en 2000 à 21,5 milliards 
de $US en 2003, une baisse de  52 p. 100.

En valeur, les sorties d’IED des É.-U. en 2003 
égalaient celles de l’Allemagne, de la France, 
du Royaume-Uni, de l’Italie et du Japon réunis.

Entrées d’IED dans les pays 
du G-7 et en Chine
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Depuis 1980, le stock d’IED 
entrant en pourcentage du PIB 
a augmenté considérablement 
dans tous les pays du G-7 et en 
Chine …

En 2003, l’orientation du Canada vers 
l’IED entrant atteignait plus du double de 
la moyenne des pays du G-7, qui est de 
16 p. 100.

• Toutefois, le R.-U. devançait le Canada 
pour ce qui est de l’orientation vers le 
stock d’IED entrant.

En pourcentage du PIB, le stock d’IED 
entrant de la Chine est passé de 0,6 p. 100 
en 1980 à 35,6 p. 100 en 2003.

… et l’on observe une tendance 
similaire pour le stock d’IED 
sortant.

Depuis 1990, l’orientation du Canada 
vers l’IED sortant a plus que doublé.

En 2003, l’orientation du R.-U. vers le 
stock d’IED sortant atteignait 63 p. 100, 
soit 26 points de pourcentage de plus que 
le Canada.

Bien que le stock d’IED sortant de la 
Chine ait aussi augmenté de façon 
significative depuis 1980, il n’atteignait 
que 37 milliards de $US en 2003, en 
comparaison d’un stock d’IED entrant de  
501 milliards de $US.  Source : Conférence des Nations Unies sur le 

commerce et le développement.
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En 2003, tous les pays du G-7 
étaient des exportateurs nets 
d’IED, tandis que la Chine 
était un gros importateur net.

Les États-Unis avaient un stock de 
capital sortant de 2,01 billions de $US 
et un stock de capital entrant de 1,55 
billion de $US, pour un excédent net 
d’environ 515 milliards de $US.

Par contre, la Chine enregistrait un 
déficit de 464,5 milliards de $US.

D’autres pays en développement  
d’Asie et d’Amérique latine sont aussi 
de gros importateurs nets d’IED.

En 2003, le Canada demeurait 
un fournisseur net d’IED, mais 
l’écart entre les stocks entrant 
et sortant s’est refermé.

Le stock d’investissement direct du 
Canada à l’étranger a dépassé le stock 
d’IED entrant depuis 1996. Cependant, 
l’écart entre les deux stocks s’est 
refermé sensiblement en 2003.

La diminution absolue du stock d’IED 
sortant peut être largement attribuée à
la baisse significative de la valeur de 
l’actif canadien détenu à l’étranger  
suite à la dépréciation du dollar US par 
rapport au dollar canadien au cours des 
deux dernières années.

Stocks d’IED entrant et sortant 
du Canada

Source : Conférence des Nations Unies sur le commerce et le 
développement.

Source : Statistique Canada.
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Tendances de l’investissement étranger direct
dans les pays du G-7 et en Chine



Volume 6,  Numéro  9 Novembre 2004

Bulletin mensuel du commerce

Page 6

Les É.-U. détiennent toujours 
plus de 60 p. 100 du stock 
d’IED entrant au Canada …

Près de 90 p. 100 du stock d’IED entrant 
au Canada provient de quatre pays : les 
États-Unis, la France, le Royaume-Uni 
et le Japon.  

… tandis que la part du stock 
d’IED sortant du Canada 
détenue par ce pays a diminué
constamment pour s’établir à
41 p. 100 en 2003.

En 2003, l’investissement direct en 
provenance du Canada aux États-Unis 
atteignait 165 milliards de $CAN, une 
baisse de 32 milliards de $CAN sur le 
niveau de 2002.

La légère hausse de la part des États-
Unis est principalement attribuable à
l’augmentation du stock d’IED du 
Canada en France en 2003. 

La France est maintenant la cinquième 
destination de l’investissement direct du 
Canada à l’étranger, après les États-Unis 
le Royaume-Uni, la Barbade et l’Irlande.

Source : Statistique Canada.
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La fabrication représente 
toujours plus de 40 p. 100 du 
stock d’IED entrant au 
Canada et cette part est restée 
stable entre 1999 et 2003 …

La part du secteur de l’extraction 
minière, pétrolière et gazière a 
augmenté de plus de 4 points de 
pourcentage depuis 1999, atteignant 
13,5 p. 100 en 2003.

Par contre, il y a eu recul des parts des 
secteurs des finances et des assurances, 
du commerce de gros et de détail, et 
des technologies de l’information et 
des communications.

… alors que le secteur des 
finances et assurances détient 
plus de 35 p. 100 du stock 
d’IED sortant du Canada.

Depuis 1999, la part des finances et 
des assurances a augmenté de 4 points 
de pourcentage, à 36 p. 100 en 2003.

Par ailleurs, la part du secteur de la 
fabrication a reculé de 28 p. 100 en 
1999 à 26 p. 100 en 2003.

De même, la part des industries des 
TIC a reculé de 10,4 p. 100 en 1999 à
6,7 p. 100 en 2003.

0 10 20 30 40 50

Technologies de l'information et des
communications 

Commerce de gros et de détail

Gestion de sociétés et d'entreprises

Finances et assurances

Extraction min., pétr. et gazière et
services publics

Toutes les autres industries*

Fabrication

pourcentage

Composition du stock d’IED 
entrant au Canada

0 10 20 30 40

Commerce de gros et de détail

Gestion de sociétés et d'entreprises

Technologies de l'information et des
communications

Extraction min., pétr. et gazière et
services publics

Toutes les autres industries*

Fabrication 

Finances et assurances

pourcentage

Composition du stock d’IED 
sortant du Canada

* Autres industries : agriculture, forêt, pêche et chasse; construction; 
transports et entreposage; industries de l’information et de la culture; 
immobilier; services professionnels, techniques et scientifiques; services 
administratifs et de soutien; services éducatifs; soins de santé; arts, 
divertissements et loisirs; services d’hébergement et d’alimentation; 
autres services et administration publique.

Note : La somme de chacune des années dépasse 100 en raison du double 
comptage de l’industrie des TIC, dont la part n’est pas soustraite de celle 
des autres industries.

Source : Statistique Canada.
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Globalement, la part des 
entreprises sous contrôle 
étranger au Canada est 
demeurée constante entre 
1999 et 2002, soit autour de 
22 p. 100.

Dans le secteur manufacturier et 
celui des institutions de crédit 
n’acceptant pas de dépôts, le 
contrôle étranger dépasse le seuil 
de 50 p. 100.

Par contre, les entreprises sous 
contrôle étranger détiennent moins 
de 5 p. 100 de l’actif total dans le 
secteur de la construction, celui de 
l’agriculture, de la forêt et de la 
pêche, celui des arts, du 
divertissement et des loisirs, et 
celui des autres services publics.

* Données de  2000.

Source : Statistique Canada.
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